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AFLOBEI vai
criar novas ZIF

Neste momento, trés das quatro iniciativas de criacao
de Zonas de Intervencao Florestal (ZIF) promovidas pela
AFLOBEI encontram-se ja na ultima fase da sua constitui-
céo

A Associacao pretende constituir ainda mais trés ZIF’s
no concelho de Castelo Branco.

Estes projectos sdo fundamentais para a floresta por-
tuguesa, contribuindo decisivamente para a sua gestdo
sustentavel. Sdo também um passo seguro no caminho para
a Certificacdo da Gestéo Florestal.

EDITORIAL

ara a edicdo de Outubro do Fo
Plha Florestal, convidamos algu
mas empresas para partilharem
com 0s nossos leitores a sua experiéncia
em varios mercados de produtos e
subprodutos florestais. Embora a floresta
seja s6 por si um recurso essencial a vida
no planeta, promovendo um conjunto de
servicos benéficos a toda a sociedade, a
face mais visivel do seu contributo sao,
sobretudo, os varios produtos com origem
florestal. Produtos nacionais como a ma-
deira, a cortica e o pinhédo sao alvo de uma
grande procura pelos mercados estrangei-
ros, que importam quer produto transfor-
mado, quer matéria-prima. Em alguns ca-
sos, como o da cortica e o do pinhao, Portu-
gal destaca-se como um dos paises com
maior producdo a nivel mundial. A floresta
é, comprovadamente, uma mais valia impor-
tante para a economia do pais, criando rique-
za e emprego.

No entanto, actualmente, o mercado —
principalmente o estrangeiro — é cada vez mais
exigente quanto a qualidade dos produtos. As
empresas portuguesas, para poderem com-
petir nesses mercados viram-se forcadas a
modernizar os procedimentos e a aderir a nor-
mas que certificam a rastreabilidade, origem
e gestdo dos produtos, garantindo-lhes um
maior valor acrescentado no mercado.

O papel da certificacao da gestao flores-
tal ao longo deste processo assegura sobretu-
do o cumprimento de um conjunto de requisi-
tos que salvaguardam as fungdes econémi-
cas, ambientais e sociais da floresta. As Zo-
nas de Intervencdo Florestal vao ao encontro
de uma gestdo sustentavel e sdo, nesse sen-
tido, um passo importante para a
implementacao subsequente da certificacao
florestal.

Mas, para além de toda a mais valia dos
produtos florestais, a floresta é igualmente
rica em subprodutos, e importa fazer tam-
bém o aproveitamento desses subprodutos.
A biomassa florestal, em particular, tem gan-
ho em anos recentes uma valorizacao impor-
tante. Com a criacdo de varias centrais pre-
vista para um futuro proximo, resta saber se
irdo existir condigdes que assegurem rentabi-
lidade a exploracao dos residuos florestais
para produgao de energia eléctrica.

A Direccao

A riqueza da floresta

Conheca os varios produtos florestais que a floresta oferece. Nesta edi¢do, proporcio-
namos aos leitores uma visita a empresas dos sectores da Madeira (serragdo, postes e

aglomerados), Celulose, Cortica, Pinhdo e Biomassa.
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Certificacao valoriza madeira

A AJl IndUstria de Madeiras -

SA foi formada em 1989, com loca-
lizacdo no concelho de Magéo, dis-
trito de Santarém. A Al dedica-se a
laboracao mecanica da madeira
para varios fins, tais como soalhos,
madeira para moéveis e paletes pre-
gadas.

Jorge Augusto, administrador
da empresa explica ao Folha Flores-
tal o funcionamento da All e da in-
dustria da serracdo de madeira, em
geral. Em especial, Jorge Augusto
destaca o facto de a certificagdo quer
ao nivel do produto quer da gestdo
florestal ser cada vez mais um re-
quisito importante na indistria da
madeira. A forte concorréncia no
sector por florestas de pinheiro bra-
vo, por outro lado, é uma das princi-
pais dificuldades sentidas pela em-
presa.

Que produtos comercializa a
All?

A funcdo da AJl é comprar,
transformar e depois vender. Com-
pramos pinho em pé, fazemos ex-
ploracao directa, compramos madei-
ra de pinho aos fornecedores que
vém trazer directamente a serragdo
e depois essa madeira é transfor-
mada.

Fazemos logo, para essa ma-
deira uma pré-seleccao no pinhal e
depois outra na serracao. A madeira
de primeira qualidade é aproveita-
da para outros fins, o que faz com
que possamos valorizar o prego da
madeira. Essa madeira é aproveita-
da para fazer soalhos, aduelas, guar-
nigoes e madeiras para moveis. Esta
é a primeira etapa que temos com o
pinho.

A produgdo de madeira para
moveis, aduelas e guarnicdes é prin-
cipalmente comercializada para o
mercado portugués. Apenas cerca de
20% da produgdo é vendida para
Espanha. Temos um soalho que nin-
guém faz em Portugal sendo nos. Te-
mos umas aduelas que também nin-
guém faz sendo nds. Todo esse tra-
balho vem da madeira de pinho. Fa-
zemos também aduelas em
contraplacados e folheados. Faze-
mMos iSSO nas nossas empresas.

Depois temos o pinho que é
transformado aqui na serracao e que
vai para pregar paletes, uma vez que
temos uma fabrica de madeira de
pinho para prega de paletes. Cerca
de 75% dessa madeira pregada e
por pregar é exportada para
Espanha.

Qual é a capacidade de produ-
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¢ao anual da empresa ao nivel dos
varios produtos?

Rolaria de pinho — consumimos
por anos cerca de 75 mil toneladas

Casca — vendemos por ano 60
mil m3

Estilha — vendemos por ano 100
mil m3

Serradura — vendemos por ano
33 mil m3

Serrim (usado para camas de
cavalo e outros fins) — vendemos por
ano 10.500 m3

Madeira serrada — vendemos
por ano (sé na parte da serragao) 30
mil m3 por ano.

Paletes — Produzimos por ano
cerca de 700 mil unidades de
paletes pregadas.

Soalho — Produzimos 20 mil
metros quadrados por ano.

Aduelas — Produzimos 200 mil
metros lineares por ano.

Guarnicdes — Produzimos 700
mil metros lineares por ano.

Rodapé - Produzimos 150 mil
metros lineares por ano.

Painéis para moveis — Produzi-
mos cerca de 1.500 m3 por ano.

Estes sdo os produtos que nos
produzimos ao longo do ano e as
quantidades.

Em termos de madeira de ser-
racao tém preferéncia por alguma
espécie florestal?

Matéria de pinho bravo.

De que regides vem geralmen-
te a matéria-prima dos vossos for-
necedores?

Compramos pinho bravo em
todo o pais. Onde aparecer a venda,
n6s compramos: seja no norte, seja
no sul. De preferéncia, quanto mais
perto da nossa fabrica, melhor. Mas
compramos onde houver.

Quanto vale actualmente a to-
nelada de madeira?

Neste momento estamos a pa-
gar — posta na serracdo — entre 45 e
47,5 euros por tonelada. Isto no caso
de madeira normal. Pela madeira de
primeira qualidade, em que por ve-
zes fazemos uma seleccdo e os for-
necedores véem trazer, pagamos
cerca de 50/ 52 euros por tonelada.

Numa altura em que muito se
fala de certificacao florestal, os cli-
entes da AJl ja tém preocupacoes a
esse nivel?

Ja. E ja temos alguma floresta,
embora ndo muita. £ uma preocu-
pagdo nossa constante. Eu sou uma
pessoa que vive a floresta e que gosta
muito da floresta. E pena que a nos-
sa zona seja muito dividida e que,
por isso, ndo dé para se fazer gran-
des exploragdes. Aqui, quem tem
quatro ou cinco hectares de flores-
tas j& tem uma grande propriedade.

Os clientes privilegiam flores-
tas que estejam certificadas quando
adquirem os produtos?

Neste momento, ja nos exigem
florestas certificadas num caso de
que ainda nao falei, que é o do
eucalipto. Nés também compramos
eucalipto e vendemos as celuloses.
E as celuloses ja nos exigem flores-
ta certificada. Também alguns cli-

entes nossos ja nos comecam exigir
produtos provenientes de floresta
certificada. Mas neste momento,
em pinho ha muito pouco. Ja anda-
mos a cortar na parte da Alianca Flo-
restal, na parte da Lazer e Flores-
ta... esses ja tém floresta certifica-
da.

Os vossos clientes, ao nivel dos
produtos comercializados, exigem
que estejam certificados?

Exigem sim. Os nossos clien-
tes exigem que os nossos produtos
sejam certificados. Tem outro peso
no mercado.

O mercado estrangeiro é mais
exigente relativamente a certificacao
da qualidade dos produtos?

O mercado estrangeiro é mais
exigente do que o portugués ao ni-
vel da certificagdo. Por isso, a nossa
empresa ja esta certificada ha cinco
anos. Foi a primeira serracdo do nos-
so pais a ser certificada.

O mercado estrangeiro é mais
rentavel do que o portugués?

O mercado estrangeiro, neste
momento, em termos de precos é
um pouco mais rentavel ao nivel da
madeira de pinho. E tem uma coisa
muito boa em relagdo ao mercado
portugués: os pagamentos sao cer-
tos. Enquanto em Portugal se recebe
tarde e a mas horas, no mercado
estrangeiro cumprem com as datas
de pagamento.

Considera que existe uma con-
corréncia forte na industria da ma-
deira?

Existe uma concorréncia muito
forte em todos os aspectos. Quando
existe um pinhal para vender, apa-
recem 50 pessoas para comprar 0
mesmo pinhal e, depois, para ven-
der a madeira é preciso andar, mui-
tas vezes, a pedir por favor. £ um
pouco dificil. E um mercado compli-
cado, muito trabalhoso. Se ndo se
fizer uma gestdo muito bem feita e
apertada, no final do ano, o dinheiro
nao chega para as despesas.

Essa situacao encarece o valor
da madeira quando é adquirida?

Com certeza. Devido a concor-
réncia que ha, por vezes, somos obri-
gados a dar mais dinheiro por qual-
quer tipo de pinhal ou de madeira
para conseguirmos aguentar a nos-
sa indUstria porque, principalmente
na época de Verdo, chega a haver
grande falta de madeira.

A AJI criou a primeira fabrica

portuguesa dedicada exclusivamen-
te a producéo de produtos lamelados.
Qual é a importéncia actual deste
produto na estrutura da empresa?

Tem alguma importancia e al-
gum peso na nossa industria. Mas o
mercado dos produtos lamelados
estd muito mal. Os méveis numa
casa s6 se compram quando ha al-
gum dinheiro disponivel, e ndo ha-
vendo as pessoas remedeiam-se
com aquilo que tém. As aduelas sdo
também para as carpintarias e as
carpintarias estdo a atravessar uma
crise muito grande no nosso pais. O
mercado dos lamelados é um pouco
dificil devido a crise que o pais esta
a atravessar.

Na industria da serracao é neces-
sario proceder a constantes
actualizacoes tecnologicas?

Essas actualizagbes sao feitas
para dar um valor acrescentado a
madeira. Ao termos um melhor apro-
veitamento paras as madeiras de pri-
meira qualidade, mais facilmente po-
demos competir na compra de um pi-
nhal com a nossa concorréncia.

Referiu que a AJl faz também pro-
ducéo de estilha. Para onde é vendida
a estilha?

Estamos a vender a maior parte
da estilha para a Celtejo, empresa de
pasta de papel._Também ja temos
vendido para a Somit, mas neste mo-
mento vendemos principalmente para
a Celtejo. E utilizada para fazerem
pasta de pinho, a que chamamos “pas-
tas cruas”. Depois essa pasta é trans-
formada e fazem o cartdo canelado.
Vendemos 100.000 m3 por ano, a
aproximadamente 12 ou 12,5 euros/
m3.

- Madeira

A

Industria de Madeiras, S.A

"O que podermos aproveitar para
estilha, nao aproveitamos para
biomassa”

A AJI participou num consorcio
para constituicao de uma central de
biomassa. E um negécio que interessa
a empresa?

Sim. Concorremos juntamente
com mais dois socios. Agora estamos
a aguardar o que se vai decidir. Se for-
mos contemplados, alguma coisa
havemos de fazer.

Mas é um negocio que podera ser
tao importante como o da serracao ou
sera um negocio paralelo, menos im-
portante em termos financeiros?

E um negdcio que ndo conhece-
mos bem. £ um mercado novo que vai
aparecer. Mas sempre vai dar um va-
lor acrescentado aos subprodutos.

Ja  comercializam alguma
biomassa ou estao a espera dos resul-
tados do concurso para a atribuicao de
centrais?

Ja vendemos alguma serradura
e alguns residuos florestais. £ o que
temos vendido para biomassa. Neste
momento, o preco deve rondar os
12,5Euros/ m3 na porta da fabrica.
Da Ultima vez vendemos uns 500 m3,
mas s6 fazemos isso esporadicamen-
te. Os precos sdo um pouco baixos
para a despesa que consiste fazer a
recolha dos produtos para biomassa
e, por isso nao compensam. O que
podermos aproveitar para estilha, ndo
aproveitamos para biomassa. A estilha
€ mais rentavel e tem um aproveita-
mento diferente, enquanto que a
biomassa, para se fazer, fica cara.
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A Cidesa S.A., pertencente ao
grupo de empresas do Sr. Comendador
Sebastidao Alves € uma empresa loca-
lizada no Fundao, distrito de Castelo
Branco que produz e comercializa aglo-
merados de particulas de madeira.
Gabriel Mendes, Director-Geral da
Cidesa, em conversa com o Folha Flo-
restal revela que o mercado ibérico €,
para ja, o principal alvo da empresa,
embora preveja um aumento do peso
da exportagdo nos nimeros da em-
presa. Ainda que o problema dos in-
céndios florestais continue a afectar
directamente o negdcio da empresa,
ao reduzir a quantidade de matéria-
prima disponivel, Gabriel Mendes con-
fia que a madeira sera cada vez mais
uma alternativa aos produtos fabrica-
dos a partir de petroleo.

O responsavel mostra também
preocupagao com as dificuldades cri-
adas a produgao de madeira pela pro-
liferacdo de minifindio em varias re-
gides do pais. O ordenamento das flo-
restas é, na opinido de Gabriel Men-
des, um investimento essencial para
o sector florestal.

Pode fazer uma descrigao dos pro-
dutos comercializados e dos precos a
que sao negociados?

O produto fabricado e
comercializado pela Cidesa S.A., sdo
aglomerados de particulas de madei-
ra, produzidas em vérias espessuras,
medidas e densidades. A curto prazo,
é intencdo da Cidesa diversificar a sua
producdo e apresentar ao mercado
novos produtos no ambito dos aglo-
merados. No que concerne aos pregos
praticados, existe uma gama algo dis-
persa, fungdo do produto em causa:
espessura, medida, densidade, resis-
téncia a humidade e outros.

Quais sdo os numeros mais re-
centes sobre o volume de negdcio da
empresa?

O volume de negocios da Cidesa
em 2006 ultrapassou ligeiramente os
6.000.000,00 euros.

Qual é o volume da produgio
anual da empresa ao nivel dos dife-
rentes produtos que comercializa?

A producao anual da empresa
poderd variar muito consoante as so-
licitagdes do mercado e do tipo de aglo-
merado requerido. De qualquer modo
poderemos referir que se situard ao
redor de 60.000 m3 de aglomerado.

Qual é a matéria-prima que utili-
zam?

A matéria-prima utilizada pela
Cidesa tem sido quase exclusivamente
pinho, embora o seu produto permita
incorporacao de outras espécies como
o choupo ou, em menor quantidade o
eucalipto. As espécies que mais se
adaptam a fabricacdo de aglomerado
sao as que apresentam baixas densi-
dades como pinho nas suas diferentes
espécies, o choupo e outras que de
algum modo proporcionem o proces-
so de trituracao facilitado.

Outras matérias-primas de im-
portancia relevante sao também uti-
lizadas pela Cidesa, como sejam as
resinas, contudo estas situam-se fora
do ambito da floresta.

Em média, que quantidade de
matéria-prima necessita a Cidesa para
o seu negocio?

CIIEMSA

Em termos gerais e com os
condicionalismos ja referidos e ine-
rentes ao tipo de produto fabricado, a
Cidesa necessita ao redor de 75.000
toneladas de madeira por ano.

Os aglomerados representam o
produto mais significativo nas vendas
da empresa?

Até ao momento tem sido o aglo-
merado cru o produto mais significa-
tivo no volume de vendas da Cidesa.
Contudo temos em estudo, projectos
de grande ambigdo, um dos quais j&
em fase muito avangada e a anunciar
proximamente, com um produto novo
a nivel ibérico que ira criar algum ani-
mo no sector e na proépria regiao.

As florestas de onde a empresa
recolhe a matéria-prima sao floresta
prépria?

Embora esteja previsto nos esta-
tutos da Cidesa a possibilidade de cri-
ar florestas proprias, até ao momento
tal recurso ainda ndo foi utilizado. En-
tendemos que essa nao € a nossa ac-
tividade, a qual devera ser exercida
por particulares e organismos propri-
os especialmente dedicados aos re-
cursos florestais.

Quais os valores a que é adquiri-
da a matéria-prima comprada a forne-
cedores?

Sera dificil referir valores espe-
cificos do prego da matéria-prima
(madeira) dada a diversidade dos pro-
dutos recepcionados na empresa.

Recorde-se que a Cidesa
recepciona praticamente todo tipo de
produtos resultante do aproveitamen-
to do pinheiro. Desde o desbaste da
floresta, ao aproveitamento das pon-
tas, troncos de didmetro inferior, tro-
cas e toda a madeira menos nobre,
que nao é utilizada na industria do
mobilidrio e nas serragoes. E também
de todos os desperdicios produzidos
pelas serragoes e fabricas de
mobiliaria, com especial relevo para
estilha, serradura, costaneiros, fitas e
outros tipos de subprodutos.

Que sector empresarial represen-
ta o principal cliente da empresa?

A generalidade dos clientes da
empresa situa-se no sector da indUs-
tria do mobilidrio.

Exportagao tende a aumentar

A Cidesa comercializa apenas
para Portugal ou também para o es-
trangeiro?

A comercializagdo dos produtos
da Cidesa tem especial incidéncia no
mercado ibérico. Temos fortes possi-
bilidades de expansao para outros
mercados como a Inglaterra, Norte de
Africa, Grécia, Chipre e Israel, assim
que estes mercados se tornem mais
atractivos.

As sucessivas subidas do preco
do petréleo levam a igual repercussao
nos valores dos fretes maritimos. Uma
vez que o prego do transporte tem um
peso significativo para estes destinos,
acabamos por perder competitividade
face a outros fabricantes melhor
posicionados. Contudo, acompanha-
mos a evolugdo do mercado, sendo
certo que temos boas perspectivas de
trabalho nos destinos ja referenciados.

Quanto representa o mercado

portugués na globalidade dos negdci-
os da Cidesa?

A Cidesa S.A é uma empresa com
uma forte componente exportadora.
Da nossa produgao de 50 a 60% dos
produtos sdo colocados no exterior.
Este valor tem forte tendéncia para
aumentar. O diferencial é encaminha-
do para o mercado nacional.

Ao longo dos anos a madeira tem
encontrado novos usos em diferentes
sectores. Ainda é possivel criar novas
aplicagdes para produtos feitos a par-
tir da madeira?

Sempre que a utilizagdo da ma-
deira consiga reunir condigdes de es-
tética, funcionalismo, seguranca e pre-
o surgirdo novas aplicagoes.

No passado as madeiras perde-
ram muito terreno em presenga de
outros materiais que entretanto fo-
ram surgindo e melhorados, como o
betdo na construcao civil, o ferro e o
aco na construgdo naval e mais recen-
temente com os polimeros em ind-
meras aplicagoes. Apesar desta per-
da, foram sendo encontradas novas
alternativas, que de resto é o caso dos
aglomerados de madeira, do MDF,
OSB, contraplacados e tantos outros.
[nota: MDF: Aglomerados de fibras
dedensidade média ou “Medium
Density Fibreboard”; OSB: Aglome-
rados de particulas de madeira longas
e orientadas ou “Oriented Strand
Board"].

Considerando que cada vez mais
se coloca em questdo os recursos pe-
troliferos e a sua escassez, 0s seus
derivados, serdo tendencialmente e
sempre que possivel substituidos por
outros. Em algumas aplicacdes as
madeiras serdo uma alternativa, em
relagdo aos plasticos, por exemplo. Do
mesmo modo, é cada vez mais im-
portante e necessaria a racionaliza-
cao do consumo da energia eléctrica e
em presenga das caracteristicas iso-
lantes das madeiras, novas aplicagdes
irdo surgir, ou retomar, pelo que se
prevé uma utilizagdo em alta. Assim
ela exista...

Sustentabilidade ambiental

Nos dias de hoje, as empresas dao
especial destaque a preocupagao com
a sustentabilidade dos recursos natu-
rais utilizados. A empresa tem preo-
cupagoes a este nivel?

Temos preocupagdes e muitas
grandes. Contudo os meios ao nosso
alcance nédo nos permitem de todo al-
terar a actual situagdo. A floresta por-
tuguesa tem que ser encarada com
elemento com vital importéncia nao
s6 para sustentabilidade de uma in-
dustria: papeleira, aglomerados, ser-
ragdo, mobilidrio, construgdo e tantas
outras, mas também como geradora
de riqueza para quem a desenvolve e
para quem nela trabalha e ainda como
elemento protector ao meio ambien-
te. Entendemos ser necessario regu-
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lamentar todo o sector e antes de mais,
sensibilizar tudo e todos da importan-
cia que representa a fileira florestal.

Os produtos que utilizam séo cer-
tificados? A certificacao valoriza os
produtos no mercado?

A certificagdo valoriza de uma
forma indirecta os produtos, uma vez
que proporciona uma garantia da qua-
lidade dos mesmos. Por outro lado,
melhora o desempenho das proprias
organizagdes. Alguns dos nossos for-
necedores de madeira estdo certifica-
dos. Este nimero é muito restrito e
ocorre com certificacdes ao nivel da
industria de serragdo de madeiras.

Quanto a certificacdo da floresta
e da sua exploragdo, estao a ser dados
0s primeiros passos em Portugal. Nao
conheco nenhuma organizagdo certi-
ficada a este nivel no nosso pais. Sera
um passo importante, visto que tera
possibilidades de criar algumas regras
no sector.

Producao sofre com incéndios

A producéo da empresa tem so-
frido com os incéndios que ocorrem
em Portugal?

A producdo da empresa esta ja a
sofrer com os incéndios, uma vez que
cada vez mais se estd a intensificar a
escassez de madeira e a especulagdo
ao redor da mesma.

Os grandes incéndios dos Gltimos
anos levaram ao mau aproveitamen-
to da madeira, muita da qual nem se-
quer foi retirada da floresta e grande
parte acabou também por se deterio-
rar. Salienta-se que a madeira resul-
tante dos incéndios perde caracteris-
ticas muito rapidamente e embora se
possa utilizar neste tipo de industria,
tal s6 é possivel recorrendo a adicao
de outros produtos que possam me-
lhorar a qualidade do aglomerado, o
que acarreta custos de outra nature-
za.

Alarmante é o facto de a madei-
ra de pinho ser a nossa matéria-prima
de eleicdo, e as areas ardidas necessi-
tarem de um minimo de 10 anos para
o desenvolvimento do pinheiro. Apds
este periodo poder-se-ao iniciar ope-
ragoes de desbaste, resultando, s6
entdo, alguma madeira por nds

aproveitavel.

Quais sao na sua opiniao os mai-
ores problemas da producdo de ma-
deira em Portugal?

Os maiores problemas na pro-
ducdo madeira prendem-se com o
ordenamento florestal. A presenca de
minifindio e de uma propriedade tao
dividida e repartida que desencoraja
qualquer boa intencao, no sentido des-
se ordenamento. Terdo que ser cria-
das regras, mecanismos que permi-
tam a sua execucdo e o seu cumpri-
mento.

Negdcio da biomassa desvia ma-
téria-prima

Neste momento a empresa apro-
veita os sobrantes das operagoes flo-
restais para subprodutos?

Como ja foi referido, a Cidesa
utiliza como matéria-prima produtos
florestais de qualidade inferior e nor-
malmente resultante das limpezas e
desbastes bem como dos desperdici-
os resultantes das industrias de serra-
cdo. Da floresta unicamente nao apro-
veitamos o mato, as ramagens e 0s
troncos cujo didmetro é tdo pequeno
que ndo se justifica o seu aproveita-
mento. Estes sim sdo no nosso enten-
der os produtos que deverao ser enca-
minhados para a biomassa, juntamen-
te com a carrasca proveniente do des-
casque dos pinheiros.

Estao atentos ao negdcio da
biomassa? Poderao fornecer residuos
a centrais de biomassa?

Estamos atentos ao negécio da
biomassa e sobretudo preocupados.
Neste momento esta ja a ser queima-
da a serradura proveniente de algu-
mas serragoes, que como matéria-pri-
ma para a industria dos aglomerados
é importantissima. Com a criacao das
centrais de biomassa que por ai se vao
anunciando, num futuro préximo nao
terdo alternativa sendo proceder a
queima da estilha e rolaria, que hoje
sustentam uma indUstria importantis-
sima que é a industria papeleira e dos
aglomerados/ MDF,

De momento a Cidesa encami-
nha o seu Unico desperdicio, a carrasca,
para essas mesmas centrais. Os res-
tantes produtos de que tanto se fala,
repito, sdo a nossa matéria-prima, e
ja o sdo desde a existéncia desta in-
dustria em Portugal.

AFLOBET « 3
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Grupo quer aumentar producao

Dolores Ferreira, Administrador
da Celulose do Caima SGPS

O Grupo Altri é responsavel pela
gestdo de 75 mil hectares de floresta,
de onde recolhe a grande maioria da
matéria-prima que sustenta a produ-
cao das celuloses pertencentes ao Gru-
po: Celbi, Caima e Celtejo. No total,
as empresas produzem 560 mil tone-
ladas de pasta e 60 mil toneladas de
papel (o papel é produzido apenas pela
Celtejo). A meta, contudo, é alargar a
capacidade de produgao para 860 mil
toneladas de pasta de papel até 2010.

Dolores Ferreira, Administrador
da Celulose do Caima SGPS aceitou
falar ao Folha Florestal sobre a activi-
dade do Grupo Altri no sector da pasta
de papel e da produgdo de energia a
partir de biomassa florestal. Consci-
ente da exigéncia do mercado inter-
nacional, Dolores Ferreira considera a
certificagdo florestal um elemento
diferenciador para a empresa e para o
produto, importante para se estabe-
lecer uma relagdo de confianga com
os clientes, ao garantir que sdo cum-
pridos principios de sustentabilidade
ambiental e social. Segundo o respon-
savel, a biodiversidade é alids uma
preocupacdo na gestao da floresta do
Grupo, intercalando as plantagoes de
eucalipto com pinhais e montados.

A industria da biomassa é tam-
bém um negécio que tem ganho im-
portancia dentro do Grupo. Com duas
centrais em funcionamento -
Mortdgua e Réddo — estdo previstos
mais seis empreendimentos para pro-
duzir energia com recurso a biomassa
floresta, que irdo significar um total
de poténcia instalada de 120 MW. A
biomassa utilizada é constituida pelos
desperdicios da actividade de produ-
cao de pasta de papel e pela biomassa
directamente resultante da limpeza
das florestas. A importacdo de
biomassa ou a queima de madeira ndo
estdo nos horizontes da Altri.

Que tipos de pasta de papel e de
papel as empresas do Grupo Altri pro-
duzem?

A Altri produz pasta de eucalipto
e de pinho, nomeadamente: BEKP, BESP
UKP e papel de embalagem do tipo
UKSP

Quais sao as principais diferen-
cas entre a pasta branca e pasta crua
e kraftsack? As pastas destinam-se a
produtos diferentes?

De forma simples, a pasta crua
resulta da cozedura da madeira, en-
quanto que a pasta branca passa por
um processo quimico adicional de
branqueamento. O kraftsack é o pa-
pel de embalagem, que, no nosso caso,
€ produzido com pasta crua, tendo uma
cor castanha.

As principais utilizagdes da pasta
crua sdo os papeis de embalagem,
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nomeadamente embalagens de ci-
mento, enquanto que a pasta crua se
destina ao fabrico de papeis de me-
lhor qualidade, como sejam os papeis
de impressao, os tissue, entre outros.

Qual é a capacidade de producao
das empresas? Aproximadamente,
quantas toneladas de pasta e de papel
sao produzidas anualmente, por em-
presa?

A Celbi produz 305 mil tonela-
das, a Caima 115 mil toneladas, a
Celtejo 140 mil toneladas de pasta. A
Celtejo produz ainda 60 mil tonela-
das de papel kraft, o que totaliza 560
mil toneladas de pasta e 60 mil tone-
ladas de papel.

Qual o volume de negdcios da
empresas?

O volume de negécios atingiu em
2006, 399 milhdes de euros.

Qual é o preco de venda da tone-
lada de celulose e de papel?

E um preco varivel, dependen-
do da evolucao dos mercados. Actu-
almente o preco da pasta branca de
eucalipto (BEKP), a nossa produgao
principal, situa-se nos 720 USD por
tonelada. [nota: equivale a 508
euros]

Qual é a percentagem de produ-
¢ao destinada ao mercado nacional?
Para que paises exportam?

Mais de 90% da pasta produzi-
da na Altri destina-se ao mercado
Europeu, havendo também uma pe-
quena percentagem que é exportada
para a Asia (incluindo China).

Quantos hectares de proprieda-
de florestal propria tem o Grupo Altri?

A Altri é responsavel, através da
Silvicaima, pela gestdo de 75 mil hec-
tares de florestas.

A Silvicaima esta encarregue da
gestao do patriménio florestal do Gru-
po Altri. Existe uma politica florestal
comum ou é adaptada as varias em-
presas?

As florestas da Altri sua proprie-
dade ou gestdo sdo geridas na sua
globalidade pela Silvicaima.

Também adquirem matéria-prima
afornecedores ou proprietarios flores-
tais?

Para suprir as suas necessidades
de matéria-prima, a Altri recorre as
suas proprias florestas, bem como ao
mercado nacional e internacional. Dos
75 mil hectares de floresta geridos
pela Silvicaima, cerca de 50 mil sao
propriedade da empresa, enquanto
que os restantes 25 mil hectares sao
arrendados a proprietarios florestais
diversos.

A floresta do Grupo Altri esta
certificada por um sistema de
certificacao florestal?

A floresta da Altri esta alinhada
com as melhores praticas internacio-
nais. Actualmente a totalidade da flo-
resta por nos gerida esta certificada
de acordo com os critérios do Forest
Stweardship Council (FSC), a mais
abrangente e importante certificacdo
florestal existente, e também esta
certificada de acordo com o ISO
9001:2000.

A certificagao da gestao florestal
tem contribuido para uma valorizacao
dos produtos junto dos clientes?

A Altri é uma empresa exemplo
na defesa da biodiversidade e aplica
no seu dia-a-dia as melhores praticas
internacionais. A certificagdo é pois um
elemento importante e diferenciador,
que permite aos clientes atestar o grau
de compromisso colocado em pratica
pela empresa. Por outro lado, estas
certificagdes requerem que a
Silvicaima monitorize a proveniéncia
da madeira que adquire a fornecedo-
res externos, garantindo que esta é
produzida de acordo com exigentes
principios  de  sustentabilidade
ambiental e social.

A grande maioria da floresta do
Grupo é composta por eucalipto. Re-
conhece problemas na floresta consti-
tuida apenas por eucaliptos? Traz
consequéncias ambientais negativas
ou ainda o podemos considerar como
“petroleo verde"?

O eucalipto como qualquer ou-
tra espécie ndo causa problemas des-
de que o seu plantio siga as boas pra-
ticas, como é o caso da Altri. Neste
sentido, as plantagoes de eucalipto sao
intercaladas com outras manchas flo-
restais, nomeadamente pinhais ou
montados, assegurando e promoven-
do a manutencao da biodiversidade.
Por outro lado, a Altri tem em curso
projectos de recuperagdo da floresta
autdctone em dareas com elevado va-
lor de preservagao.

A ideia de perigos associados a
floresta de eucalipto estao mais asso-
ciados aos pequenos produtores do que
a gestao que é feita pelos grandes pro-
dutores como as empresas de pasta
de papel?

Nao vemos que o eucalipto seja
uma espécie que acarrete especial
perigo. O principal perigo que a flo-
resta portuguesa enfrenta sdo os in-
céndios florestais, que sdo em grande
parte ampliados pela acumulagdo de
biomassa florestal na floresta. A lim-
peza da floresta é uma actividade fun-
damental para a reducdo do risco de
incéndio. Actualmente estd a come-
qar a ser criado um mercado nacional
de biomassa, no qual os produtores
florestais vendem a biomassa resul-
tante da limpeza das suas florestas
aos proprietarios das centrais de ener-
gia eléctrica de biomassa.

Biomassa

O Grupo Altri prevé a criacao de
varias centrais de biomassa...
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A Altri tem previstas 6 centrais a
biomassa, tendo duas ja em operagao
— Mortagua e Réddo. As centrais pre-
vistas situam-se em Oleiros, Cons-
tancia, Figueira da Foz, Monchique,
Gondomar e Cabeceiras de Basto.

Que poténcia irdo ter as centrais?
As centrais terdo uma poténcia
instalada de 120 MW.

A estratégia na localizagdo das
centrais prende-se com a construcao
perto das fabricas de pasta de papel?

Nao necessariamente. Havera
uma coincidéncia em apenas 3 das
oito previstas. Nao obstante do ponto
de vista de sinergias faz todo o senti-
do que as mesmas se localizem junto
dos parques industriais que conso-
mem a mesma matéria-prima.

A biomassa que é utilizada nas
centrais é constituida apenas pelos
sobrantes da producao da pasta de
papel? Ira ser necessario importar ou
produzir plantacoes dedicadas a pro-
ducéo de biomassa?

A biomassa é constituida pelos
desperdicios da actividade de produ-
cdo de pasta de papel, mas também
por biomassa directamente das lim-
pezas florestais, quer da nossa flores-
ta, quer da de outros proprietarios.

O racional da producéo de ener-
gia eléctrica através de biomassa as-
senta em trés principios basicos: auto-
suficiéncia energética através de fon-
te renovavel; reducdo do risco de in-
céndio florestal através da criacao de
incentivos a limpeza da floresta; e
contributo para desenvolvimento
economico do interior. A importacao
de biomassa ou a queima de madei-
ra é uma perversao deste modelo.

Esta assegurada a existéncia de
recursos para as novas centrais que
venham a ser construidas?

Acreditamos que os recursos
existem.

Incéndios Florestais

As centrais de biomassa sao
também uma estratégia contra os in-
céndios florestais?

As centrais de biomassa ao in-
centivarem economicamente a lim-
peza e a recolha de biomassa flores-
tal abrem perspectivas para uma
gestdao mais eficiente da floresta na-
cional.

As florestas pertencentes as ce-
luloses representam uma pequena
percentagem dos valores dos incén-
dios florestais em Portugal. E a ges-
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tao mais profissional das areas que
as torna mais resistentes aos incén-
dios?

Estas areas estdao sob permanen-
te vigildncia, o que evita alguns in-
céndios. Por outro lado, sdo areas
plantadas e geridas com determina-
dos pressupostos e que tém um Uni-
co proprietéario o que facilita o con-
trolo e a prevengdo, mais dificil de
fazer em outros moldes. Refira-se
também que os dois maiores propri-
etarios florestais portugueses, a
Portucel e a Altri, juntaram esforcos,
tendo criado uma empresa — Afocelca
— dedicada a prevengdo e combate a
incéndios florestais.

Aindustria do papel ressente-se
em termos econdémicos com os incén-
dios florestais?

A industria do papel utiliza como
matéria-prima a floresta, pelo que a
sua diminuicdo ou escassez provoca
constrangimentos no planeamento e
na actividade industrial associada.

As celuloses ainda sao hoje tao
poluentes como eram ha uns anos
atras? Que medidas tém sido toma-
das para reduzir os danos
ambientais?

A Altri tem desenvolvido planos
de investimentos adequados a dimi-
nuicao do impacto ambiental das suas
actividades. Neste momento, e ape-
sar do odor associado ao fabrico e
tratamento de pasta, a sua activida-
de representa um impacto ambiental
muito reduzido e controlado.

Assim, por exemplo os consu-
mos especificos de madeira, dgua e
quimicos necessarios para o fabrico
da pasta de papel tem vindo a de-
crescer sistematicamente desde
2002. Por outro lado, a Altri é auto-
suficiente em termos de electrici-
dade, produzindo mais energia do
que aquela que consome.

Quais sdo os grandes desafios
que o Grupo enfrenta?

O desafio da Altri passa pelo
aumento da sua capacidade insta-
lada, pelo reforco da eficiéncia no
processo produtivo, bem como pela
gestdo eficiente das suas florestas
e pelo desenvolvimento da produ-
cdo de energia através de
biomassa.

Prevéem aumentar capacidade
de producao das fabricas de pasta
de papel?

A Altri prevé passar das actu-
ais 560 mil toneladas de capacida-
de instalada para 860 mil tonela-
das em 2010.
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Preco da materia-prima
sobe em Portugal

O Grupo Portucel Soporcel é um
dos dois grandes Grupos portugueses
da industria do papel e da pasta de
papel. A Portucel Soporcel aceitou o
desafio do Folha Florestal e responde
a questoes sobre a actividade do Gru-

po.

Quais as areas de actuagao em
que a Portucel Soporcel esta envolvi-
da?

O Grupo esta focalizado na pro-
ducdo e comercializacdo de papéis fi-
nos nao revestidos e de pasta branca
de eucalipto, mantendo participacoes
financeiras relacionadas com o seu
negdcio principal na area da energia,
no sector agro-florestal e na area da
investigacdo e desenvolvimento.

Qual é aimportancia percentual
da industria da pasta e do papel no
PIB nacional e no total das exporta-
¢oes portuguesas?

S6 o Grupo contribui com 3%
das exportagdes portuguesas de bens
e, em conjunto com as vendas no mer-
cado nacional, a sua contribuicao re-
presenta 0,7% do PIB nacional e cer-
ca de 2% do PIB industrial.

Que tipos de pasta de papel e
papel a Portucel Soporcel produz?

Produzem-se nas fabricas do
Grupo a pasta branca de eucalipto
(BEKP: Bleached Eucalyptus Kraft Pulp)
e papéis finos nao revestidos (UWF:
Uncoated Woodfree Paper).

As trés fabricas do Grupo estao
vocacionadas para a producao de pro-
dutos diferentes?

Os complexos de Settbal e da
Figueira da Foz produzem pasta e
papel, sendo a pasta produzida, neste
Ultimo caso, totalmente integrada no
fabrico do papel. O complexo indus-
trial da Figueira da Foz é o maior cen-
tro fabril integrado produtor de pa-
péis de escritdrio e de papéis para a
indUstria grafica em toda a Europa. A
Fébrica de Cacia produz unicamente
pasta para o mercado. O tipo de pas-
ta fabricada nas trés unidades fabris
é semelhante. O mesmo acontecen-
do para os papéis fabricados em
Settibal e na Figueira da Foz.

Qual é a capacidade de produ-
cao das fabricas do Grupo?

O Grupo dispoe de uma capaci-
dade produtiva de 1,02 milhdes to-
neladas de papel e de 1,32 milhoes
de toneladas de pasta (das quais cer-
ca de 700 mil integradas em papel).

Qual o volume de negdcios do
Grupo?

No exercicio de 2006 foi de
1080,7 milhoes de euros. No primei-
ro semestre de 2007 o volume de
negdcios foi de 566,4 milhdes de
euros, o que representa um acrésci-
mo de 7% relativamente ao periodo
homoélogo do ano anterior.

A producao da Portucel Soporcel
em Portugal destina-se maiorita-
riamente ao mercado estrangeiro?

Sim, para o mercado internacio-
nal. O Grupo exporta mais de 900
milhdes de euros para 80 paises, o

que representa 92% das suas vendas
de papel e de pasta.

Os precos de venda da tonelada
de celulose e de papel tém-se mantido
a volta de que valores?

Os pregos do papel na Europa
tém subido: o indice PIX para o A4
progrediu 2,9% entre Dezembro de
2006 e Junho de 2007. Os pregos da
pasta reflectem o aumento da procu-
ra para a pasta de eucalipto, tendo o
indice PIX da pasta BHKP subido, em
USD, cerca de 4% no primeiro se-
mestre do ano, embora a desvalori-
zagdo do USD [Nota: Délar America-
no] em relagdo ao Euro, registada no
periodo, ndo tenha permitido que o
correspondente valor em Euros acom-
panhasse esse crescimento.

A que preco esta o eucalipto? Eo
pinheiro?

Os pregos da matéria-prima tém
subido no mercado nacional devido a
um desequilibrio entre a procura e a
oferta provocado, em grande parte,
pelos grandes incéndios florestais
ocorridos nos anos de 2003 e 2005.

Os precos da matéria-prima im-
portada embora mais baixos nos pai-
ses de origem sdo fortemente agra-
vados pelos custos associados ao
transporte e operagdes de logistica.

Ha, actualmente, uma grande
procura de areas para plantar
eucalipto, os quais ocupam 75% da area
florestal do Grupo Portucel Soporcel.
Existe o risco de comecarem a faltar
areas em Portugal? E dificuldades de
licenciamento para plantar eucalipto?

As previsiveis alteracoes da PAC
e a procura de biomassa vegetal para
fins energéticos esta a gerar em toda
a Europa uma procura acrescida de
terrenos. Portugal ndo é excepgao.

Relativamente & procura de ter-
ras para plantar eucaliptos verifica-se
um interesse crescente por zonas de
maior produtividade. Porque se essa
procura ocorre nas zonas ecolégicas
mais aptas para o eucalipto, ndo se
vislumbra que tal possa induzir quais-
quer dificuldades acrescidas no
licenciamento destas plantagdes. Re-
corda-se que a legislacdo aplicavel a
esta actividade é, de ha largos anos,
particularmente exigente em Portu-

gal.

Foi referido que, actualmente o
Grupo Portucel Soporcel exporta mais
de 900 milhoes de euros, para 80 pai-
ses. Os precos praticados estao en-
quadrados no mercado mundial?

Sendo uma empresa de referén-
cia no mercado internacional de pasta
e papel, o Grupo encontra-se natural-
mente enquadrado nos precos prati-

cados a nivel europeu e mundial. No
caso concreto do papel a Empresa pro-
duz e vende uma importante quota de
papel prime (de prego superior ao da
concorréncia) devido a sua qualidade
superior.

Ainda ha espaco para melhorias
einvestigacdo nos métodos de produ-
cdo de pasta de papel e papel? A
Portucel Soporcel tem apostado forte
na Investigacdo & Desenvolvimento
(1&D)?

Detendo 94% do capital do RAIZ
— Instituto de Investigacdo da Floresta
e Papel, o Grupo estimula a investiga-
gdo nas areas de melhoramento ge-
nético do eucalipto e na melhoria das
préticas de gestdo florestal. Sendo o
eucalipto a sua matéria-prima pri-
mordial e a qualidade dos seus produ-
tos um factor de diferenciagao como
um dos lideres do sector, a I&D é con-
siderada uma ferramenta estratégica
para progredir na consolidacdo da po-
sicdo cimeira do grupo Portucel
Soporcel nos mercados mundiais.

O Grupo tem apostado forte-
mente na area de inovacdo tendo, ja
no ano de 2007, sido aprovados pela
Agéncia de Inovagao trés projectos de
desenvolvimento de novos produtos.

No dominio da investigacdo do
processo fabril (fabricagao de pasta e
papel) os grandes centros mundiais
estdo situados nos EUA e nos Paises
Nordicos onde a Empresa faz perma-
nente benchmarking.

As celuloses sao frequentemen-
te criticadas pela poluicao que provo-
cam. Tém-se verificado melhorias ou
inovacao ao nivel doimpacto ambiental
na producao da pasta?

O forte investimento nas melho-
res técnicas disponiveis na area
ambiental tem permitido ao Grupo
alcancar importantes redugdes no con-
sumo de recursos naturais. Refira-se,
como exemplo, que nos ultimos cinco
anos foram atingidas reducdes de
37% no consumo de 4gua e de 49%
na utilizacdo de combustiveis fosseis.

No dominio das emissoes liqui-
das e gasosas a Empresa tem conse-
guido manter niveis significativamen-
te inferiores aos exigidos pela legisla-
¢do nacional e comunitaria.

O Grupo é também praticamen-
te auto-suficiente em matéria
energética, produzindo 91% da ener-
gia eléctrica a partir de uma fonte
renovavel, a biomassa. Refira-se ain-
da que, em 2006, o Grupo atingiu uma
producdo total de energia eléctrica de
953 GWh, equivalente ao consumo
médio de 433 mil habitantes.

Aspecto relevante do seu
contributo para o desenvolvimento
sustentavel é o facto de o grupo
Portucel Soporcel se assumir como o
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grupo Portucel Soporcel

primeiro produtor nacional de energia
a partir de biomassa.

Que reflexos tem provocado a
chamada economia do carbono nas
celuloses?

O Grupo apresenta um contributo
positivo na redugdo dos gases com
efeito de estufa (GEE), aspecto que
reforca o valor da floresta plantada
enquanto sumidouro de carbono.

Com efeito, para além de todas
as suas unidades fabris deterem a
certificagdo ambiental, o Grupo é um
fixador liquido de carbono, tendo reti-
do, em 2006, na sua floresta em cres-
cimento, cerca de 3,8 vezes o Co,
emitido no processo fabril.

Biomassa

O Grupo Portucel Soporcel afir-
ma ser quase auto-suficiente em ma-
téria energética, com 91% da energia
a ser produzida a partir de biomassa.
Essa biomassa €, toda ela, provenien-
te das propriedades do Grupo ou parte
¢é adquirida a outros proprietarios?

No conceito de biomassa inclu-
em-se os chamados "“licores” que sao
subprodutos da produgdo de pasta
celulésica (ricos em quimicos e em fi-
bras da madeira). E a partir desses
licores, da casca do eucalipto (prépria
e adquirida) e de residuos de explora-
céo florestal (préprios e adquiridos)
que é produzida a energia “a partir da
biomassa".

A energia eléctrica usada pelo
Grupo Portucel Soporcel é produzida
em fabricas do Grupo? Quem desen-
volve o processo de recolha de
biomassa?

Como ja foi referido, o Grupo é
praticamente auto-suficiente em ma-
téria energética, produzindo nas suas
unidades fabris 91% da energia eléc-
trica a partir de uma fonte renovavel.
O processo de recolha da biomassa
lenhosa é assegurado por uma em-
presa do Grupo na area da biomassa
para energia, a EnerForest.

A opcao pela biomassa para pro-
ducdo de energia eléctrica tem
correspondido as expectativas do Gru-
po?

Os resultados obtidos sdo ex-
pressivos. A producdo de energia eléc-
trica do Grupo a partir de biomassa
correspondeu, em 2006, a cerca de
62% do total de energia produzida
em Portugal a partir dessa fonte.

Para além disso, o aumento da
eficiéncia energética do Grupo permi-
tiu alcancar, durante o ano passado,
uma reducdo do consumo especifico
de energia eléctrica (medido em kwh
por tonelada de produto) de 3,5% na
produgao de papel e de 1,5% na pro-

ducdo de pasta.

A certificacao é cada vez mais
um requisito em industrias como as da
pasta e papel. A gestdo das proprie-
dades florestais do Grupo Portucel
Soporcel esta ja certificada?

Encontra-se em fase de conclu-
sao o processo de certificagdo flores-
tal do Grupo, encarado como um fac-
tor chave para consolidar a sua posi-
cdo competitiva nos exigentes mer-
cados internacionais.

Isso representa uma valorizacao
no preco dos produtos?

Representa uma valorizacdo para
o Grupo e uma garantia ao mercado
que os seus produtos sao elaborados a
partir de matérias-primas provenien-
tes de areas florestais geridas de for-
ma sustentavel. Mas é também um
passo importante no cumprimento da
nossa missdo e uma forma de
corresponder aos valores do grupo
Portucel Soporcel, legitimamente exi-
gidos pelos nossos clientes, accionis-
tas e comunidades onde nos inseri-
mos.

Porque o Grupo esté longe de ser
auto-suficiente em madeira, tem vin-
do a promover e apoiar iniciativas dos
produtores florestais conducentes a
certificacdo florestal. O Grupo paga
essa madeira certificada com um
prémio de qualidade.

Importa no entanto referir que,
actualmente, o mercado europeu e
mundial ndo paga mais pelos produ-
tos finais certificados (quer pasta quer
papel) pelo que o Grupo tem de
"internalizar" o custo acrescido da
matéria-prima certificada.

Estdo planeadas novidades im-
portantes no seio do Grupo Portucel
Soporcel?

A maior novidade serd o investi-
mento superior a 500 milhdes de
Euros na nova fabrica de papel em
Setubal. Ja foram aprovados, pela
Comissao Europeia, os incentivos atri-
buidos pelo Governo portugués. O ini-
cio da construcdo esta previsto para
breve e o arranque da producao deve-
rd acontecer no 2° trimestre de 2009.

AFLOBEI « 5
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A cortica representa uma das
maiores mais valias de Portugal, que
€ 0 maior produtor e maior transfor-
mador mundial de cortica. No entan-
to, apesar do elevado valor deste ma-
terial para a indUstria, a sua producao
representa também uma importancia
fundamental para a sustentacdo dos
montados de sobro na floresta portu-
guesa. Estes ecossistemas sdo de uma
extrema importancia ecoldgica, eco-
némica e social, compostos por uma
grande riqueza e diversidade de fauna
e flora.

Henrique Martins, Presidente do
Grupo Vinocor, a que pertence a
Subercentro, empresa produtora e
transformadora de cortica, destaca o
facto da industria de cortica ser uma
industria ndo poluente, quase 100 por
cento biolégica e natural. Porém, sali-
enta ser preciso que a fileira da corti-
ca continue a procurar aumentar a drea
e a qualidade da cortica. A qualidade,
essa, na opinido de Henrique Martins,
tem o seu nivel mais alto na regido do
Algarve, consequéncia da exceléncia
das condicoes climatérica.

A finalizar, o responsavel mostra
argumentos para a melhor escolha
para vedante dos vinhos continuar a
ser a rolha de cortica. O grande desa-
fio da industria corticeira é, contudo,
diminuir a dependéncia do sector vi-
nicola.

Qual é o volume de negocios da
Subercentro?
Cerca de 20 milhdes de Euros.

Qual é o peso do sector da rolha
nos negadcios da empresa?

Sem duvida que a rolha continua
a ser o mais importante produto
corticeiro, representando assim cerca
de 70% nos negécios da empresa.

Embora seja a principal, a rolha
nao ¢é a Unica utilizacao da cortica. A
empresa desenvolve outros produtos
com a cortica?

Essencialmente blocos para cal-
cado e materiais para construgao ci-
vil.

Consegue quantificar as necessi-
dades anuais de matéria-prima da
empresa?

Cerca de 6.000 toneladas por
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ano.

Qual é capacidade de produgao
anual da Subercentro?

A Subercentro tem capacidade
instalada para transformar em varios
produtos cerca de 12.000 toneladas/
ano.

A empresa tem producao de cor-
tica? Adquire directamente a produ-
tores florestais ou a fornecedores?

Possuimos algumas pequenas
propriedades cuja cortica é insuficien-
te para a nossa autonomia pelo que
temos contratos e acordos florestais
com produtores.

Tem preferéncia por alguma re-
gido de proveniéncia em particular?
Ha regides com cortica de melhor qua-
lidade?

O Algarve devido a factores
climatéricos é a regido que produz a
cortica de melhor qualidade. No en-
tanto, o Alentejo também produz cor-
tica de qualidade muito boa.

Por que valores esta actualmente
o valor da arroba de cortica? O preco
difere muito dependendo da regiao?

O preco da arroba de cortica de-
pende da qualidade e ndo da regido.
No Algarve por exemplo, regido onde
a qualidade de cortica é superior a
arroba de cortica pode atingir os 50/
60 euros. No Alentejo uma qualidade
muito boa por atingir cerca de 40
euros, e uma qualidade fraca os 20
Euros.

A Subercentro comercializa mais
cortica em bruto ou transformada?
Existe a tendéncia para incorporar as
varias fases numa s6 empresa?

A Subercentro é uma unidade
vertical: prepara e transforma toda a
matéria-prima em produto final. Con-
trolamos todas as fases de producdo,
desde a floresta ao produto final.

A fileira da cortica tem procura-
do aproximar cada vez mais a produ-
cao da industria. Essa aproximacao é
benéfica para o sector?

E indispensavel que haja no futu-
ro maior interligacdo e cooperagdo
entre todos os intervenientes da filei-
ra.

Quais os mercados para onde a
empresa exporta mais produtos de
cortica?

A nossa percentagem de expor-
tacdo é variavel segundo os merca-
dos e divide-se por todos os cantos do
mundo, desde os EUA, Brasil, Argen-
tina, Chile, Espanha, Franca, China,
Australia entre outros. Estamos pre-
sentes nos principais mercados
vitivinicolas mundiais, com presenca
directa ou através de agentes.

Qual peso percentual que o mer-
cado portugués tem nos negocios da
empresa?

Até 2007 é pouco significativo,
mas estamos a desenvolver esforgos
para no futuro ter maior expressao.

Os desperdicios resultantes da
transformacao sao direccionados para
subprodutos? Os meios tecnologicos
tém evoluido para permitir esse apro-
veitamento?

De facto, ao longo de todo o pro-
cesso produtivo todos os desperdicios
resultantes do fabrico de rolhas natu-
rais sao transformados em produtos
Uteis e de excelente qualidade. Desde
rolhas técnicas a aglomerados, a pai-

néis para pavimentos e revestimen-
tos, artigos decorativos para o lar e
escritdrio, pecas de arte e design, so-
las para sapatos, aplicagdes no sector
automovel, aplicacoes nas indUstrias
militar e aeroespacial, produtos qui-
micos para fins farmacéuticos, entre
muitos outros. Até mesmo o p6 de
cortica é utilizado na co-geracdo de
energia eléctrica.

Portugal é o pais com mais recur-
sos ao nivel de areas de sobreiro. Tem-
se conseguido preservar esse patrimo-
nio?

E necessario um esforco conjun-
to para se conseguir aumentar a area
e a qualidade da cortica.

A concorréncia ao nivel da maté-
ria-prima e da producao é muito forte
neste sector?

Penso ser idéntica aos outros sec-
tores de actividade.

Sustentabilidade e Certificacao

A empresa desenvolve accdes
que prevejam a sustentabilidade
ambiental das florestas de onde é re-
tirada a matéria-prima?

Sim

As areas florestais de onde ad-
quirem a cortica estao certificadas? A
empresa tem preferéncia por cortica
com origem certificada?

S6 agora é que comegam a apa-
recer as primeiras herdades certifica-
das e naturalmente damos preferén-
cia as mesmas.

Actualmente o mercado da sinais
de os clientes preferirem produtos com
qualidade certificada?

Sim.

A nivel industrial existem medi-
das para minimizar o efeito poluente
da transformacao?

A industria de cortica € uma in-
dustria ndo poluente, quase 100%
biolégica e natural.

Possuimos uma ETAR (Estacdo de
Tratamento de Aguas Residuais) com
0 objectivo de separar ou diminuir a
quantidade da matéria poluente da

™

- Cortica

agua.

Vedantes Alternativos

A utilizacao de rolhas de alumi-
nio tem tido impacto nos volumes
comercializados ou na produgao?

A utilizacgdo dos chamados
vedantes alternativos, rolhas de alu-
minio e de plastico é uma realidade
preocupante para nos. Estas alterna-
tivas tém crescido a um ritmo
alucinante sobretudo no hemisfério Sul
e prejudicam todo o sector corticeiro e
subericola. Sentimos um impacto di-
recto na comercializagdo, mas este é
um problema que afecta toda a filei-
ra, que ficara seriamente afectada se
ndo conseguir vencer esta “guerra”
contra os vedantes alternativos.

Tém surgido noticias sobre estu-
dos que revelam que a produgao de
rolhas de cortica é quatro vezes me-
nos poluente dos que a producao de
rolhas de aluminio. Esta é a principal
vantagem da rolha de cortica?

Sem dlvida que a rolha de corti-
ca é um produto amigo do ambiente,
100% natural, biodegradavel, que
garante ainda a sustentabilidade do
montado de sobro e contribui para a
preservacdo das espécies da fauna e
flora que ai habitam.

E, finalmente, as rolhas de corti-
ca podem ser recicladas e re-utiliza-
das. Como as rolhas usadas podem
ser trituradas e reaproveitadas para o
fabrico de outros produtos aglomera-
dos, isto significa que a rolha de corti-
ca € o Unico vedante natural, renovavel
e reciclavel.

Por outro lado, "as capsulas de
aluminio emitem quatro vezes mais
CO2 do que as rolhas de cortica” e
“as capsulas de aluminio sdo mais
prejudiciais para o meio ambiente”
foram dois dos titulos publicados em
duas conceituadas revistas de vinho:
Harpers e Decanter, respectivamen-
te.

Quais sdo os grandes desafios
que enfrenta o mercado da corticae a
Subercentro em particular?

O grande desafio serd diminuir a
dependéncia da indUstria vinicola dis-
tribuindo essa dependéncia por outros
produtos destinados a outras aplica-
coes.
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Certificacao dos postes

nao traz mais valia

Os postes em madeira de pi-
nho séo o principal produto da em-
presa David Calaveiras — Madeiras
Tratadas, Lda. Com sede na Lousa e
30 anos de experiéncia, a empresa
conhece bem o mercado. David
Calaveiras, socio-gerente, lamenta
as consequéncias dos incéndios e o
resultado da ma politica florestal no
distrito de Castelo Branco, que tém
reduzido a quantidade de matéria-
prima na regido. David Calaveiras
salienta ainda que nédo existe uma
mais valia no mercado pela
certificacdo do tratamento dos pos-
tes. No entanto, esse é o caminho
que a empresa pretende continuar
seguir.

Pode fazer uma apresentacao
dos produtos fabricados pela empre-
sa David Calaveiras e os servigos
que presta?

Fabricamos postes em madei-
ra de pinho, tratada em autoclave.
Pontualmente executamos alguns
trabalhos mais especificos relacio-
nados com os materiais fabricados
por nos.

Qual é capacidade de producdo
anual da empresa?

A nossa producdo actual é de
9000 m3/ano, a nossa capacidade
é de 14.000 m3/ ano.

Quantas toneladas de matéria-
prima a empresa adquire anualmen-
te?

Aproximadamente 13.000 to-
neladas.

Qual é a madeira mais indicada
para produzir postes?

A madeira mais indicada é a
madeira de pinho silvestre e mari-
timo. No entanto, existem outras
espécies de pinho com caracteristi-
cas similares a madeira de pinho
produzida em Portugal que também
servem para a produgdo de postes.

Que tipo de empresas sao os
principais clientes da David
Calaveiras? Que sectores utilizam
os produtos fabricados pela em-
presa?

Profissionais de montagens
de vedacbes e aramadas de vi-
nhas, cooperativas, armazéns de
venda a retalho, Cdmaras Muni-
cipais, alguns concessionarios de

auto-estradas, empresas de jardina-
gem, agricultores, empresas de obras
publicas e consumidores finais.

A empresa também comercializa
para o estrangeiro?

Actualmente
Espanha.

apenas  para

O mercado espanhol é mais ape-
tecivel? E mais rentavel comercializar
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com empresas estrangeiras?

E uma alternativa, e por isso
estamos investindo em feiras e ex-
posigoes por toda a Espanha, prin-
cipalmente em feiras do sector vi-
nicola, tendo como objectivo o au-
mento do volume de vendas para
esse pais. Nao é mais rentavel, é
apenas a Unica alternativa que te-
mos se quisermos crescer.

No site de Internet refere-se
que a empresa procurou a
certificacao do tratamento dos pos-
tes tendo em vista a
internacionalizacao. Sentiram si-
nais do mercado internacional de
que seria necessario avancar para
a certificacao do produto?

Continua a ser nosso objecti-
vo certificar o tratamento dos pos-
tes a curto prazo. Infelizmente nao
sentimos esses sinais.

Os resultados comerciais sao
melhorados com a certificacdo do
produto?

Deveriam ser, mas infelizmen-
te nao sao.

O site refere também a impor-
tancia que a empresa da aos for-
necedores. S6 utilizam madeira de
proveniéncia certificada ou a
certificacao s6 acontece ao nivel
do tratamento da madeira?

Néao temos conhecimento que
haja em Portugal madeira certifi-
cada para o nosso sector, no en-
tanto a madeira portuguesa geral-
mente é de grande qualidade. A

certificacao é ao nivel do trata-
mento da madeira porque é o tra-
tamento que lhe da a durabilidade
e é aqui a nossa grande aposta.

De onde vem a matéria-prima
habitualmente utilizada? Existe al-
guma preferéncia na proveniéncia
da madeira?

De toda a regido centro de
Portugal e uma pequena percenta-
gem do Brasil.

A regiao de Castelo Branco é
um local com boas condigoes para
a aquisicdo de matéria-prima?

Ja foi melhor. A ma politica
florestal e os incéndios tém preju-
dicado muito a regido de Castelo
Branco.

A empresa pretende instalar
um laboratério de ensaios e um sis-
tema de registo computorizado dos
tratamentos. A inovacao
tecnoldgica tem feito avancos im-
portantes neste sector de activi-
dade?

Desde sempre enviamos
mensalmente amostras dos nos-
sos postes para Inglaterra para se-
rem analisadas. Esses laboratori-
os dispdem de tecnologia muito
avancada, que permite retirar das
amostras dados muito concretos
relativos ao tratamento efectua-
do. Sim, tem havido avancos, prin-
cipalmente, nos produtos
preservadores que utilizamos. Sao
produtos de uma marca que é lider
a nivel mundial.

AFLOBEI « 7
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ZIF’s da Aflobei

O regulamento que legisla as
Zonas de Intervencao Florestal (ZIF)
foi publicado em Junho de 2005 (De-
creto-Lei N°127). Desde essa altura,
a AFLOBEI tem procurado promover
este instrumento junto dos produto-
res florestais da regiao, por conside-
rar ser uma mais valia importante
para a floresta portuguesa e para os
proprietarios e produtores florestais
portugueses. As dificuldades que
muitos produtores florestais sentem
podem vir a ser atenuadas numa
gestdo conjunta, que permite a cri-
acao de uma escala de intervencao
maior. Cabe &s associacoes de pro-
dutores florestais, como a AFLOBEI,
dinamizar as ZIF, contribuindo para
a organizagao dos produtores num
processo muito importante, mas de
natureza complexa e burocratica.

A AFLOBEI arrancou com o pro-
cesso de constituicao de quatro ZIF's
em 2006, numa altura em que as
candidaturas das ZIF's ao financia-
mento do Fundo Florestal Perma-
nente ainda ndo haviam sido apro-
vadas. Todo o processo comegou a
desenvolvido apenas através dos
recursos da AFLOBEI, uma vez que
consideramos que se trata de uma
ferramenta que é necessario que
esteja implantada com a maior bre-
vidade possivel.

Neste momento, trés das qua-

tro iniciativas de criagdo de Zonas
de Intervencao Florestal (ZIF) pro-
movidas pela Associacdo encon-
tram-se ja na dltima fase da sua
constituicdo, tendo ja sido enviado o
requerimento ao Ministro da Agri-
cultura, do Desenvolvimento Rural
e das Pescas. Aguardamos neste
momento a aprovacao das ZIF's por
parte do Ministério, para que pos-
samos comecar a desenvolver pro-
jectos nas areas. Recorde-se que as
Zonas de Intervencao Florestal que
estdo ja com o processo num estado
mais avancado sdo:

- ZIF Sarzedas-Estacal;

- ZIF Sarzedas-Magarefa;

- ZIF Monforte da Beira-Malpica
do Tejo;

- ZIF Penha Garcia.

Até chegar a ultima fase foi ne-
cessario percorrer diversas etapas.
A AFLOBEI realizou ao longo de
2006 e ja este ano diversas reuni-
oes, procurando informar todos os
eventuais interessados em aderir as
Zonas de Intervencao Florestal. A
adesao  que se  verificou
correspondeu as nossas expectati-
vas, com a participagdo de muitos
proprietarios florestais, que encon-
tram nas ZIF's, uma oportunidade
que em que existem todas vanta-
gens em aproveitar. .

As novas ZIF's da AFLOBEI

A AFLOBEI pretende arrancar
com o processo de constituicao de
mais trés ZIF's, com o objectivo de
dar continuidade ao trabalho que
tem vindo a realizar, e promover
uma melhor gestdo em outras are-
as florestais. As novas Zonas de In-
tervencdo Florestal ainda estdo
numa fase inicial do processo. Duas
delas ja tém marcada a Reuniao de
Consulta Prévia:

- ZIF Benquerencas (17 Outu-
bro, as 14:30, na Junta de Fregue-
sia das Benquerencas)

- ZIF Malhada do Cervo (18
Outubro, as 14h30, na Casa do
Povo da Malhado do Cervo)

- ZIF Castelo Branco

Nesta fase interessa encontrar o
maior nimero possivel de interessa-
dos em aderir, portanto, se tem pro-
priedades na zona destas ZIF's tem
todas as vantagens em contactar a
AFLOBEI para que possa aderir a um
Zona de Intervengao Florestal.

Fundo Florestal Permanente

As candidaturas feitas pela
AFLOBEI ao financiamento das Zonas
de Intervencdo Florestal pelo Fundo
Florestal Permanente foram ja apro-
vadas. Desse modo, as ZIF que estdo
a ser constituidas pela AFLOBEI irao

contar com o apoio financeiro deste
fundo na sua constituicdo e a ela-
boracéo do Plano de Defesa da Flo-
resta Contra Incéndios e o Plano
de Gestdo Florestal.

Certificacao Florestal

A certificacdo da gestdo flo-
restal poderd ser o passo seguinte
a constituicdo de Zonas de Inter-
vencdo Florestal. A AFLOBEI tem
vindo a estudar este instrumento
de mercado, procurando compre-
ender a sua potencialidade na nos-
sa regiao. Para isso temos promo-
vido sessdes de informagdo e
estamos também a desenvolver
um projecto que pretende conhe-
cer as caracteristicas das proprie-
dades dos nossos associados, com
0 objectivo de analisar a possibili-
dade de uma futura certificagao.

Estamos convictos de que,
num futuro préximo, a certificagao
da gestdo florestal serd encarada
como um principio essencial, ao
oferecer as industrias
transformadoras a possibilidade de
ter a garantia de que a matéria-
prima utilizada provém de flores-
tas com uma gestdo sustentavel.

AFLOBEI faz prevencao de incéndios
florestais

O AGRIS 3.4 - Prevengédo de
Riscos Provocados por Agentes
Abiéticos tem como objectivo o
apoio a intervengoes que contribu-
am para a preservagao e melhoria
da estabilidade ecoldgica das flo-
restas, quando se verifiquem con-
dicoes favoraveis a ocorréncia de
fendmenos com potencial destrui-
dor, como sdo, neste caso concreto,
os incéndios florestais.

E fundamental criar condigoes
que permitam uma melhor protec-
cdo da floresta contra o flagelo dos
fogos, permitindo que a floresta
possa crescer cada vez mais, en-
quanto sector capaz de atrair inves-
timento e conseguir um potencial
maior de rentabilidade econémica.

Este projecto tem assumido um
peso significativo na actividade da
AFLOBEI, desde o inicio das inter-
vengoes em 2004, possibilitando a
Associagdo desenvolver um servi-
co de grande importdncia para re-
gido e alcangar bons resultados,
através de um trabalho de qualida-
de, continuado e sustentado.

A AFLOBEI tem realizado in-
tervencoes nos concelhos de Cas-
telo Branco, de Idanha-a-Nova e
Penamacor, em parceria com 0s mu-
nicipios e ira prolongar os trabalhos
no dmbito do AGRIS 3.4 até Junho
de 2008, data em que terdo que
estar concluidos.

Ao longo dos Ultimos anos, no
ambito deste projecto, a AFLOBEI
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procura reduzir o risco de ignicdo e
de progressao dos incéndios nas
areas florestais, assim como facili-
tar o acesso as matas, para 12 In-
tervengdo, através de operacgoes
como:

Beneficiacao de rede divisional
e_viaria: o objectivo é criar condi-
coes de facil acesso as areas de in-
tervencao e aos meios a utilizar. As
condicdes de vigilancia, a gestdo
florestal e a ligagdo a rede viaria
existente sdo também reforcadas
através desta intervengdo, possi-
bilitando uma melhor mobilidade a
qualquer meio de transporte para
combate a incéndios;

Silvicultura preventiva: criam-
se faixas com um minimo de 15

metros de largura ao longo dos ca-
minhos, particularmente atenden-
do-se ao controlo da vegetacdo es-
pontdnea manual e mecanica.

Beneficiacdo de pontos de dgua

e sinalizacdo de estruturas de defe-
sa_contra incéndios: ao longo do

projecto tém sido colocadas placas
no campo para que exista um apoio
informativo para a prevencao e
combate aos incéndios. A sinaliza-
céo foi distribuida pela area total
de todos os projectos com informa-
gdo sobre a localizacdo de postos
de vigia e pontos de agua. A limpe-
za de pontos de agua tem o objecti-
vo de facilitar o acesso a qualquer
meio que se utilize para o combate,
prevencao e rescaldo.

AGRIS 3.4 - Historial do trabalho realizado

Beneficiagdo da Rede Viaria

Operacdes de Silvicultura Preventiva

(com largura de 15 metros)

2004/ 2005 731 Km 369 Ha
2006 183 Km 137 Ha
2007 436 Km 580 Ha

Trabalhos para 2008

Beneficiacdo da Rede Viaria

Operacdes de Silvicultura Preventiva

(com largura de 15 metros)

580 Km

1800 Ha
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® Carmo

A escolha segura

- Madeira

Portugal nao produz madeira suficiente

O Grupo Carmo é constituido
por vérias empresas que fabricam
produtos tendo a madeira como ma-
téria-prima fundamental, em espe-
cial a madeira tratada. Cercas, pos-
tes, mobiliario e parques infantis fa-
zem parte da panoplia de produtos
comercializados pela Carmo. Embo-
ra 0 mercado portugués represente a
maior fatia do volume de negdcios
da Carmo, 40% do comércio é feito
para o estrangeiro. José Morgado, res-
ponsavel da empresa pela compra de
matérias-primas refere o facto da
madeira disponivel em Portugal ndo
ser suficiente para as necessidades
do Grupo. Contudo, destaca que toda
a madeira que é importada tem ori-
gem em florestas certificadas. Em
Portugal, a dificuldade em adquirir
matéria-prima de origem certificada
é maior, uma vez que a area com
certificacdo da gestao florestal é ain-
da muito reduzida. A certificacdo quer
da origem da matéria-prima quer dos
produtos fabricados é, contudo, uma
exigéncia crescente na indUstria da
madeira.

Pode fazer uma apresentacao dos
produtos fabricados pela empresa e
0s servicos que presta?

A Carmo é constituida por um
conjunto de empresas que desenha,
desenvolve e elabora produtos de alta
qualidade. A maioria dos nossos pro-
dutos sdo em madeira tratada, em
Autoclave por duplo vacuo e pres-
sao, conferindo uma maior duracdo a
madeira.

Da panoplia dos produtos
"CARMQ", destacamos as diversas
dimensdes de madeiras tratadas que
se destinam a agricultura, tais como
cercas, vinhas, estufas e pomares,
entre outros. Produzimos ainda pos-
tes de telefone ou eléctricos com di-
mensdes varias. Produzimos também
todos os produtos em madeira trata-
da para exteriores, onde se inclui o
mobilidrio urbano, ristico e parques
infantis. Temos também equipamen-
tos para campos de Golf, onde des-
tacamos os varios apoios de campo,
palas para campos de bater bolas,
sinalética, etc.

Salientamos ainda os Decks,
pontes, passadicos, madeiras para
jardim, pérgulas, casas, escritérios,
estruturas em madeira, entre outros.

Temos também uma linha de
equipamentos equestre, onde desta-
camos os picadeiros, e boxes para
cavalos.

O Grupo Carmo estd
vocacionado para a renovagao atra-
vés de novas tecnologias e para o
desenvolvimento de novos produtos,
onde salientamos o desenvolvimen-
to do perfil em chapa de aco para a
producdo de postes metalicos.

Comercializamos também uma
série de produtos ferrosos, entre os
quais destacamos as redes, arames,
griples, vedagdes metalicas para se-
guranga de perimetro, etc.

Destacamos ~ também  a
comercializagao de produtos de plas-
tico, tais como "mini-estufas” e pro-
dutos quimicos para a indUstria da
preservacao.

Para complementar a nossa ofer-
ta de produtos, a Carmo dispoe de

10 .« AFLOBEI

recursos  técnicos e humanos
especializados para prestacdo de ser-
vicos, dos quais se destacam as mon-
tagens “in loco” de cercas, vinhas,
parques infantis, Decks, estruturas em
madeira, etc. Temos também, um ga-
binete técnico que desenvolve, dese-
nha e projecta os varios produtos que
produzimos.

Qual é o volume de negécios do
Grupo Carmo?

E aproximadamente de 50 mi-
lhdes de euros.

Qual é o tipo de madeira que a
empresa utiliza no fabrico dos produ-
tos? Varia consoante o produto?

O tipo de madeira que utiliza-
mos é a madeira de pinho e abeto.
Esta varia consoante o produto. Te-
mos a preocupagdo de maximizar a
melhor madeira para o produto que
vamos conceber.

Parte da madeira utilizada pela
Carmo é proveniente do Brasil. E mais
rentavel adquirir madeira no estran-
geiro?

Adquirimos, mas ndo é a maior
parte. Compramos alguma madeira
no Brasil por ter vantagens na oferta e
na qualidade de resisténcia mecanica
e esbelteza, que a tornam na melhor
madeira para o fim a que se destina.
Por outro lado, a quantidade de ma-
deira disponivel no mercado nacional,
nao é suficiente. A Carmo compra toda
a madeira disponivel no mercado in-
terno, de acordo com as caracteristi-
cas que pretendemos. Compramos
também em Espanha e em outros pa-
ises europeus.

Em Portugal existe, entdao, um
défice de producao de madeira. O pro-
blema dos incéndios tem se feito sen-
tir na quantidade de madeira disponi-
vel?

Claramente. Basta referir os gran-
des incéndios de 2003 e 2005 e re-
cordar a éarea ardida. Grande parte
desta area era pinhal novo, com boas
caracteristicas para esta indUstria.

Pelas exigéncias de qualidade
requeridas, € politica da Carmo a ndo
utilizacdo de madeiras provenientes
de floresta ardida. Desta forma, como
nao temos qualquer beneficio com a
oferta de madeiras queimadas, os in-
céndios florestais reduzem a oferta de
madeira.

A Carmo também adquire a ma-
deira a fornecedores portugueses. Que
percentagem de matéria-prima é ad-
quirida em Portugal?

A Carmo da prioridade a madei-
ra nacional. Relativamente a percen-
tagem é dificil definir porque varia em
funcéo da oferta e da procura.

A quanto esta actualmente o va-
lor da tonelada de pinheiro bravo?

Actualmente o valor ronda 70
euros/ tonelada.

Que tipo de empresas sao os prin-
cipais clientes da Carmo? Que secto-
res utilizam os produtos fabricados
pela empresa?

Os principais sectores que utili-
zam os produtos Carmo sdo:

- Sector agricola;

- Sector do poder local e cen

tral;

- Empresas de telecomunica

goes e electricidade;

- Empresas de construgao civil

e obras publicas;

- Arquitectos;

- Campos de Golf;

- Parques urbanisticos e turisti

cos;

- Publico em geral.

O mercado estrangeiro é uma
parte importante do negécio da em-
presa. Que percentagem do comércio
é feita para fora?

Actualmente a exportacao repre-
senta 40% do volume de negdcios do
Grupo Carmo (em 2006). Exporta-
mos para Espanha e Franca onde te-
mos empresas do Grupo Carmo, Ita-
lia, Alemanha, Hungria, Suica, Bélgi-
ca, Grécia e Chipre. Exportamos tam-
bém para alguns paises Africanos,
nomeadamente Tunisia, Angola, Cabo
Verde e ainda para outros paises como
o Libano e o Baraine.

A produgao é feita no estrangei-

ro ou os produtos sao exportados de
Portugal?

Os produtos séo todos exporta-
dos de Portugal. O valor acrescentado
é desenvolvido quase na sua totalida-
de em Portugal. No entanto, alguns
produtos com tarefas e trabalho mais
intensivo sdo desenvolvidos fora.

A Carmo dispoe de laboratorios
proprios. Os meios de controlo de qua-
lidade da madeira significam objecti-
vamente um valor acrescentado para
o produto?

Sim. S6 através deste controlo
conseguimos garantir a qualidade dos
produtos, que é altamente apreciada
pelos clientes.

O laboratério permite controlar
a concentragao da solucdo quimica a
introduzir na madeira e a retencao
quimica de sais na madeira. Com este
conhecimento, garantimos que a ma-
deira tratada colocada no mercado
esta de acordo com as normas e reco-
mendacoes técnicas da preservacao
de madeiras.

Além destes ensaios, efectuamos
testes de resisténcia mecanica. Estes
permitem saber se os postes com um
determinado comprimento e secgao
sa0 ou nao os indicados para a utiliza-
cao a que se destinam.

A certificacao dos produtos é va-
lorizada pelo mercado? Os clientes
procuram produtos que estejam certi-
ficados?

Existe um conjunto de clientes
que, habitualmente, solicita e questi-
ona se a empresa esta certificada e/
ou tem “produto certificado”, nome-
adamente aqueles que ja tém uma
determinada organizagdo e efectuam
a avaliacdo de fornecedores.

Infelizmente, existem outros que
de uma forma directa, mostram nao
dar valorizacdo a certificagdo, sendo
apenas importante o prego do produ-
to.

Mais uma vez, o “GRUPO
CARMOQ", lider nesta actividade, to-
mou a iniciativa de garantir a qualida-
de dos seus produtos, mostrando-a aos
seus clientes, através da utilizagao das
ferramentas da certificagdo.

A certificagdo dos produtos — ou
sistemas de gestdo — é uma garantia
para o cliente de que uma determina-
da organizagdo colocou no mercado
uma pandplia de produtos, respeitan-
do um conjunto de procedimentos es-
tabelecidos, recomendagdes técnicas,
normas e legislacdo aplicavel.

Para tal, a Carmo certificou o seu
Sistema de Gestdo da Qualidade de
acordo com a norma NP EN [SO
9001:2000. Estamos, também, cer-
tificados pelo CTBA-B* (Centre
Tecnhique du  Bois et de
|”Ameublement), organismo de
certificacdo sedeado em Franga, inde-
pendente, que verifica e audita semes-
tralmente as nossas instalagoes fa-
bris, para verificar a conformidade do
processo de tratamento de madeiras.
Esta certificagdo € muito solicitada por
clientes estrangeiros.

Salientamos que todos os nossos
parques infantis sdéo “produto certifi-
cado" pelo Certif. Esta certificacao
garante ao cliente que o equipamento
respeita todos os requisitos de quali-

dade e segurancaQue cuidados tem a
empresa relativamente a
sustentabilidade das florestas de onde
provém a matéria-prima? Procuram
produtos com origem em florestas cer-
tificadas?

A sustentabilidade da floresta é,
sem dlvida, uma preocupagdo mun-
dial.

Toda a madeira que importamos
tem origem em florestas certificadas.
Temos uma preocupagao constante de
comprar toda a nossa madeira em flo-
restas certificadas.

Em Portugal, a certificagdo de flo-
restas é muito reduzida. Na maioria
dos casos, a matéria-prima consumida
pela Carmo tem origem em cortes
culturais. Estes desbastes sdo vitais
para a criacdo, orientacdo e manuten-
cao das nossas florestas. De certa for-
ma, ao comprarmos esta madeira,
estamos a valorizar um produto que
no mercado da madeira, ndo tem gran-
de valor comercial.

Por outro lado, com a preserva-
gdo que conferimos a madeira,
estamos a permitir uma maior
longevidade a madeira. Deste modo,
a utilizacgdo de madeiras tratadas aju-
da a que nao seja necessario recorrer
ao abate de um maior niimero de ar-
vores.

A certificacao das areas flores-
tais esta, portanto, mais desenvolvida
no estrangeiro?

Sim. A grande maioria dos pai-
ses nordicos da Europa, nomeadamen-
te a Finlandia, gerem a floresta de for-
ma ordenada, sustentavel e certifica-
da.

Portugal, ainda ndo tem essa cul-
tura assimilada. Pensamos que no fu-
turo préximo possa acontecer.

& Carmo
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As preocupacoes ambientais tém
vindo a ganhar peso na consciéncia
das empresas e dos cidaddos em ge-
ral, e podem representar um bom ne-
gbcio para as empresas que fabricam
produtos e estruturas em madeira.
Jodo Pinheiro, responsavel técnico da
Carmo - Estrutura em Madeira, SA
considera que a tendéncia para apos-
tar em produtos de madeira podera
ser uma boa oportunidade para a em-
presa. O mais importante, salienta, é
que a industria da madeira saiba adap-
tar-se as exigéncias do mercado.

A Carmo - Estruturas em Madei-
ra, SA cria estruturas de madeira com
madeira lameada colada. Pode expli-
car este conceito?

Trata-se de conceber,
dimensionar e projectar estruturas uti-
lizando um derivado da madeira ma-
cica — madeira lamelada colada — que,
tal como o nome indica, € um materi-
al que resulta da colagem de madeira
serrada.

As grandes diferencas deste ma-
terial em relagdo a madeira macica
serrada, sdo:

- apossibilidade de obtencao de
pecas Unicas com dimensées e for-
mas impossiveis de obter através da
serragem de troncos de seja qual for a
arvore;

- a grande homogeneidade das



Pinhdo -

caracteristicas fisico-mecanicas do
material quando comparado com as
mesmas caracteristicas da matéria-
prima base.

Que tipo de madeira é utilizada
nas construcoes? Considera que esse
tipo de madeira podera vir a tornar-se
mais usual em Portugal neste tipo de
trabalhos?

De uma maneira geral, nas es-
truturas, so utilizamos madeiras resi-
nosas (pinhos e abeto) pois sao aque-
las que apresentam o melhor desem-
penho estrutural. Por outro lado, de
acordo com a Politica Ambiental do
Grupo Carmo, sé utilizamos madei-
ras provenientes de florestas
renovaveis, o que faz com que nunca
utilizemos madeiras provenientes das
florestas tropicais Africanas, Sul-
Americanas e Asiaticas.

Quanto ao aumento da utiliza-
¢do de madeira na construgao em Por-
tugal, ndo temos dlvidas que é um
processo irreversivel, tanto mais que,
durante a segunda metade do século
XX, houve um abandono praticamen-
te total das estruturas em madeira
em detrimento do betdo armado e
metalicas.

Actualmente, as preocupacoes
ambientais nas quais se inscreve a
conservagao de energia, tém vindo a
fazer despertar nos projectistas a ne-
cessidade de procura de materiais
mais amigos do ambiente como é o
caso da madeira.

Para além do aspecto estético,
que vantagens traz o material madei-
ra a construcao de casas, piscinas e
outras estruturas? Quais sao as apli-
cacoes em que costuma ser utilizada?

A madeira tem vindo a ser
cada vez mais utilizada em estru-
turas de cobertura visiveis, como
nas coberturas das piscinas cober-
tas, dos edificios polivalentes, dos
gimnodesportivos, das adegas e ca-
ves de vinho, dos picadeiros, etc.

Paralelamente, tem vindo a au-
mentar significativamente a constru-
cdo de edificios totalmente em ma-
deira, seja para habitagdo, comércio
ou lazer.

Sem entrar em grandes explica-
goes, diremos somente que a madei-
ra, particularmente a madeira
lamelada colada, tem as seguintes
caracteristicas, que a tornam um ma-
terial de construcdo de eleicdo:

- grande resisténcia mecanica
face ao peso;

- grande durabilidade;

- excelente comportamento ao
fogo (eficiéncia estrutural face ao
fogo);

- grande resisténcia & accdo de
agentes corrosivos (ar maritimo, por
exemplo);

- excelente comportamento
térmico e acUstico;

- material natural, renovavel e
amigo do ambiente.

Eimportante a inovagio ao nivel
da criacao de novos produtos e apli-
cacdes para a madeira?

A inovacao e desenvolvimento
de novos produtos e aplicacoes sao
sempre algo importantissimo na vida
de uma empresa. Ou encontramos o
caminho para a satisfacdo das novas
exigéncias dos mercados ou morre-
mos.

A Carmo tem vindo a desenvol-
ver inimeras novas aplicagoes da
madeira, onde se destaca a constru-
cdo de barreiras acUsticas para vias
de comunicagdo em parceria com o
Grupo Edifer, equipamentos para
campos de Golf tais como palas para
campos de bater bolas, varios apoios
de campo, sinalética, etc.

Destacamos ainda uma linha de
equipamentos na drea equestre.
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Portugal produz acima das
sua hecessidades

A Espanha é um dos paises que
regista maior consumo de pinhdes.
Utilizado quer na culinaria quer na
confeitaria, este fruto tem uma pre-
senca forte na gastronomia espa-
nhola. A regido da Valladolid é es-
pecialmente vocacionada para o
comércio do pinhdo, com varias
empresas a trabalharem nessa area.

A Pifiones Import-Export'97,
S.L., localizada nessa regido, acei-
tou o convite do Folha Florestal para
responder a algumas questdes so-
bre a producédo e a inddstria do
pinhdo. Mayte Mufoz, Directora de
Marketing da empresa assume que
Espanha ndo produz pinhéo sufici-
ente para as necessidades do seu
mercado, mas em contrapartida,
revela que em Portugal existe ex-
cesso de matéria-prima para o con-
sumo do pais.

Qual é a quantidade de maté-
ria-prima de que precisam anual-
mente?

A empresa adquire anualmen-
te 3 milhdes de quilos de pinhas.

Qual é a capacidade de produ-
¢ao anual da empresa?

150.000 — 200.000 kg de mi-
olo de pinhao.

A Pinones Import-Export expor-
ta para o mercado portugués?

Sim, cerca de 5% da producao
é exportada para Portugal. Também
exportamos para outros paises,
como a Itélia.

Como seleccionam as florestas
para recolher os pinhoes?

As florestas sdo seleccionadas
em virtude da qualidade do produto
e da produtividade.

Qual é valor actual da pinhaem
Espanha?

Varia a cada ano e cada colhei-
ta tem um valor diferente. Este ano
o valor tem ando a volta dos 60/70
céntimos o quilo de pinha.

Em Espanha existe quantidade
de pinhao suficiente para as neces-
sidades da industria?

Nao é suficiente. No entanto, a
que é produzida em Portugal é ex-
cessiva para Portugal. Devido a isso,
importamos pinhas de Portugal. Pro-
duzimos ca e depois vendemos no
mercado espanhol e para o merca-
do estrangeiro, como Portugal e Ita-
lia

Pode descrever o processo des-
de a recolha das pinhas até a produ-
¢ao dos pinhdes?

As pinhas sao recolhidas entre
Novembro e Margo, apds se terem
escolhido os povoamentos de pi-
nheiro manso considerados mais
adequados e produtivos. Durante a
Primavera, as pinhas sdo armaze-
nadas.

Em Julho e Agosto as pinhas sdo
colocadas ao sol para que se abram
e se separem dos pinhdes com cas-
ca. De seguida, através de alguns
processos mecanicos, ja depois de
feita a separacdo, a casca dos
pinhdes é aberta e obtém-se o mi-

olo dos pinhdes. Finalmente, é fei-
ta a separagdo entre pinhdo branco
e 0 que tem manchas ou é mais es-
curos. Posteriormente, os pinhao
pode ainda receber uma lavagem e
um aumento do brilho. Para infor-
macao mais detalhada pode con-
sultar o nosso site, em

WWW.pinonesie.com .

No vosso site, dizem que apro-
veitam os restos de pinhas para pro-
duzir combustivel. As pinhas sao
usadas pela fabrica ou sao vendi-
das?

Séo utilizadas pela fabrica para
produzir combustivel em caldeiras.

O pinhao ibérico é diferente de
outros tipos de pinhao? Vale mais
no mercado?

Sim, é diferente. Principalmen-
te porque procede de outro tipo de
pinheiro. O pinhao ibérico procede
do Pinus Pinea. Tem mais valor no
mercado.
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Quais sdo as caracteristicas do
pinhao ibérico?
O seu sabor e a sua textura.

Os diferentes tipos de pinhao
podem ter diferentes utilizagoes?
Onde sao utilizados os pinhdes que
vocés produzem?

Na cozinha e confeitaria.

O pinhao que a empresa
comercializa esta certificado?
Nao.

Qual é a sua opinido sobre a
importancia da certificacdao dos pro-
dutos florestais?

A certificagdo ecoldgica é mui-
to solicitada, neste momento, pelo
mercado. O Unico problema que
existe é que os proprietarios flo-
restais devem pedir a certificagdo
dos seus pinhais para que, posteri-
ormente, nds possamos pedir a do
pinhao.

rentavel a sua utilizagéo.

Pinhao Médio:

mais consumido.

Pinhao Extra:

cas a sua grande presenca.

Pinhao Mitido ou Pequeno:

Destina-se a confeitaria e produtos
natalicios. O seu tamanho mais reduzido
permite a colocacdo de uma maior quan-
tidade de pinhdes com um peso minimo,
sem se perder o seu sabor. Isso torna mais

Ideal para ser usado em cozinhados,
aperitivos e outras utilidades diversas,
em que o mais importante é o sabor. E o

Utiliza-se para o consumo no lar, gra-

Classificacao do pinhao
segundo a sua finalidade

AFLOBET « 11



AFLCEE

Folha Florestal « Outubro 2007 « www.aflobei.pt

- Pinhédo

E preciso divulgar o pinhao em Portugal

Situada na regido de Coruche,
no distrito de Santarém, a empresa
Francisco Pereira Cecilio & Filhos, Lda
dedica-se ha largos anos a producdo
de pinhao. Hélio Cecilio, administra-
dor da empresa e presidente da As-
sociacdo de Industriais do Miolo de
Pinhdo (A.I.M.P) revela que se pre-
véem dificuldades na préxima cam-
panha, ao nivel da producéo. A falta
de matéria-prima podera levar ao
encarecimento do pinhdo durante o
préximo ano, uma vez que ird au-
mentar a concorréncia as poucas pi-
nhas que sobreviveram a seca de ha
trés anos. No entanto, nas campa-
nhas dos anos que se seguem a quan-
tidade de pinhas ja estara novamen-
te normalizada.

Nesta entrevista, o presidente da
A.l.LM.P lamenta-se pela pouca divul-
gagao que o pinhdo tem em Portugal,
embora o nosso pais seja um dos pou-
cos paises europeus com boas condi-
goes naturais para a producgdo deste
fruto seco. Espanha e Italia, por outro
lado, sdo mercados com grande tra-
dicao no consumo de pinhéo, absor-
vendo a maior parte do pinhdo pro-
duzido em Portugal. A concorréncia
movida pelas empresas destes pai-
ses preocupa Hélio Cecilio, que cha-
ma a atencdo para as condicdes com
que as empresas estrangeiras adqui-
rem nos pinhais portugueses a ma-
téria-prima de que precisam para sa-
tisfazer as necessidades dos seus
mercados.

Qual é a capacidade de produ-
cdo da empresa Francisco Pereira
Cecilio & Filhos, Lda?

Actualmente produzimos 170/
180 toneladas de pinhao, embora a
fabrica tenha capacidade para pro-
duzir mais. O dificil é arranjar mais
matéria-prima.

Qual é o volume de negdcio da
empresa?

Anda a volta dos 4 milhdes de
euros.

Qual é a quantidade de matéria-
prima de que precisam anualmente?

Aquela com que trabalhamos
anda a volta dos 6 / 7 milhdes de
quilos de pinha. Contudo, no proxi-
mo ano, esses nlimeros poderdo nao
ser reais porque ndo ha pinhas e vai
ser um ano terrivel. As pinhas sdo
muito poucas. Justifica-se isso, se-
gundo consta, com o facto de ha trés
anos ter havido uma seca muito gran-
de. A seca, com as suas altas tempe-
raturas, tera acabado por abortar o
crescimento da pinha. E, como a pi-
nha demora trés anos a formar-se,
agora estamos a sofrer os efeitos
dessa situacdo. Nao sei como é que
as coisas vao acontecer, mas ndo me
lembro de um ano com tao pouca
quantidade de pinhas como o que ai
vem.

E estao a ser pensadas solucoes
para tentar resolver o problema?

N&o ha solucoes. Temos que tra-
balhar com as poucas pinhas que con-
seguimos obter. E uma situacdo que
nao é boa para a fileira, porque as
poucas pinhas que vao aparecer vao
ser vendidas bastante caras. O pinhao
vai sair muito caro e, claro, vai trazer
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para o mercado a imagem de que o
pinhao é um produto excessivamen-
te caro - aliés, ja tem esse rotulo —, e
isso afugenta os consumidores. Mes-
mo depois, quando for mais barato, o
consumidor ja faz associacao do
pinhao a um preco caro, e isso pode
reduzir o consumo de pinhao nos anos
em que ha muita pinha.

E entio por ciclos. Daqui a uns
anos havera novamente pinhas sufi-
cientes...

E como os ciclos das laranjas, oli-
veiras e tudo o mais. Na campanha
seguinte ja haverd mais e daqui a trés
anos, se nao houver nada que entre-
tanto estrague a amostra que esta
nos pinheiros, vai haver pinhas como
nunca houve.

E um sector onde existe muita
concorréncia? Ha muitas empresas
interessadas em conseguir areas para
produzir pinhao?

Em Portugal ha cerca de cinco
empresas que trabalham em pinhao.
A maior concorréncia é a dos italia-
nos e espanhois.

Em Espanha, na zona de
Valladolid, ha uma terra chamada
Pedrajas de San Esteban, onde, para
ter uma ideia, é capaz de haver umas
70 ou 80 fabricantes de pinhdo. Sao
fabricas pequeninas, com perfil fa-
miliar e constituem uma concorrén-
cia terrivel. Os espanhdis aparecem
aqui. Um leva trés camides, o outro
leva dois, 0 outro leva quatro... e sobe
o preco do produto. E, depois, na venda
do pinhdo também séo terriveis de
combater, pois sdo empresas que nao
tém os custos fixos que uma empre-
sa como esta tem que tomar em con-
sideracdo. De qualquer maneira, isso
para os donos dos pinhais € bom, por-
que a concorréncia faz subir o valor
da matéria-prima. Para as indUstrias
que estdo no mercado é que se torna
dificil.

Depois existem os italianos. Ha
uma empresa italiana bastante forte
que costuma ca vir comprar pinhas e
que vem por dois motivos. Um dele é
para nao deixar baixar o mercado,
para que os que ca estdo — portugue-
ses e espanhois — tenham matéria-
prima cara. Por outro lado, precisa de
grandes quantidades de pinhdo, vis-
to que o mercado italiano é o princi-
pal mercado consumidor e gasta
muito pinhao.

Com a quantidade de pinheiros-
mansos que se tém vindo a plantar —
ha nimeros que apontam para 45 mil
hectares de pinheiro-manso — quan-
do estiver tudo a dar pinhas, penso
que hd pinhas que cheguem para toda
a gente. E note-se que a Espanha tam-
bém fez grandes plantagdes. Mais: a
Turquia tem estado a fazer planta-
¢oes impressionantes. E um pais que
esta a florescer em termos de pinhas
e pinhdes e que tem plantagdes de
pinheiro-manso bastante grandes. E
o mercado, no meu entender, mais
agressivo, porque tem uma mao-de-
obra bastante barata. Na Turquia, um
homem a apanhar pinhas custa 2/3
euros por dia e aqui custa 100 euros.
Portanto, é dificil para as empresas
que estdo na Europa conseguir com-
petir com a Turquia. E tém um pinhao
com uma qualidade mediterranica

parecida com a nossa. Ou seja, como
estdo muito perto de Italia, que é o
principal consumidor e tém muito
pinhdo e barato, nés temos que os
deixar vender e so depois aparecer
no mercado: se formos competir com
eles ndo temos qualquer hipétese.

A producao este ano em Espanha
também esta fraca como a que se
verifica em Portugal?

Em Espanha, Itdlia, Portugal e
Turquia. Neste quatro paises, que sao
o0s principais — e praticamente Unicos
— produtores de pinhas esta tudo em
baixo. Nao hd meméria de uma coisa
destas.

Existem pinhoes de pior e de
melhor qualidade. Isso reflecte-se na
procura e na valorizacao dos varios
tipos de pinhao?

O pinhao que esta partido ou que
nao esta tdo branquinho como o ou-
tro, nés metemo-lo numa segunda
qualidade. E algum pinhdo, ainda mais
inferior, colocamos numa terceira
qualidade. Esses pinhdes sdo muito
utilizados no bolo-rei porque é um
pinhao mais barato e, depois de ir ao
forno com a massa do bolo-rei ndo
ha necessidade de ser um pinhao bran-
quinho. Ele ndo sabe mal, esta ape-
nas mais escurecido. Portanto, ha
mercado para esse pinhdo de segun-
da.

No nosso pais ha grandes dife-
rencas de qualidade entre o pinhao
de varias regioes?

Nao ha grandes diferencas, mas
ha algumas. Existem situagdes inte-
ressantes. Nas regides onde ha pi-
nhas maiores, em que o pinhdo é
mais grado, as pinhas tém, de uma
maneira geral, menos rendimento do
que as regides em que as pinhas sao
mais middas. A pinha média — ndo é
a mais mitida — tem uma casca lisa e
o rendimento do pinhdo é bastante
interessante, mas o pinhao é mais
pequeno. Portanto, o consumidor gos-
ta de ver o pinhdo mais grade, mas o
industrial nao, porque essas pinhas
dao um rendimento menor do que as
outras.

Eu penso que o fildo de Ponte de
Sor, Montargil, Couco, Mora,

Coruche, Vendas Novas, Aguas de
Moura é um filao de pinheiros com
pinhas muito boas. Sdo grandes e com
pinhdo grado, de uma maneira geral.
Depois, a medida que vamos andan-
do para Alcacer do Sal e para
Grandola o pinhdo torna-se ligeira-
mente mais pequeno, mas as pinhas
tém melhor rendimento. Ha umas zo-
nas no litoral como Santiago do
Cacém ou a zona do Meco em que as
pinhas sao pequeninas, mas muito
boas ao nivel do rendimento.

Isso vai influenciar o preco da
pinha proveniente dos varios locais?
Consegue dizer a média do prego das
pinhas nesta campanha?

Esta campanha é imprevisivel.
Podem acontecer duas coisas. As pes-
soas guardam o pinhdo deste ano — é
0 que esta a acontecer —, de modo a
que para o ano também possam ir
vendendo o pinhdo. No entanto exis-
te o risco de se guardar demais e de,
no préximo ano, ter de se meter o
pinhao na rua e, com isso, 0 mercado
baixa; mas, também pode acontecer
que o pinhdo ndo chegue e que as
poucas pinhas que aparecam subam
para precos bastante caros, levando
o consumidor a rejeitar os precos. As
pessoas ndo compram o pinhao a 50
euros.

Nos dltimos anos, a pinha tem
andado numa média de 60/65
céntimos, o quilo. Ha trés anos a nos-
sa média foi de 40 céntimos o quilo
de pinha depois de apanhado, ja na
fabrica. Desde ha dois anos para ca
que anda na casa dos 70 céntimos.
Portanto, depende da produgado que
existe. Isso é que vai influenciar os
precos.

No ano passado, o quilo de
pinhéo esteve a que preco?

O pinhao, o ano passado, andou
na casa do 23 euros, de uma manei-
ra geral. Ha sempre quem, por algu-
mas dificuldades ou por estratégia,
vende o pinhdo mais cedo para ten-
tar fazer dinheiro. E ha os outros, que
aguentam o pinhdo e que aprovei-
tam para o vender numa altura de
maior caréncia e, assim, fazer mais
algum dinheiro.

Poderia explicar o processo de
recolha das pinhas e posterior produ-
cao do pinhao? A empresa faz tudo?
Que actores intervém?

A empresa tem comprado pi-
nhais, isto é, a pinha na arvore. Mas
também compramos pinhas depois
de ja estarem apanhadas. Sdo dois
negécios completamente diferentes.

No caso das pinhas nas arvores
temos pessoas que tomam conta dos
pinhais que lhes damos, que apa-
nham as pinhas. Combinamos um
preco e pagamos tudo: o pinhal, os
ordenados; e no fim, se o pinhal der
alguma coisa, é para ele, se der pre-
juizo somos nés que o suportamos,
porque eles ndo tém dinheiro para o
pagar. As indUstrias ficam sempre a
arder. O mercado da compra das pi-
nhas é muito complicado.

Ja sao utilizadas maquinas ou é
tudo manual?

Por acaso, a minha empresa foi
talvez a pioneira da maquina
vibratéria. Quando ela apareceu fui
quase crucificado por ter colocado
uma maquina a funcionar. Foi como
se fosse o destruidor da floresta. Mas
é o futuro do pinheiro-manso. No en-
tanto, tem que se disciplinar a flo-
resta de modo a que maquina traba-
lhe. Estar a meter a maquina num
pinheiro em que a sua poda nao foi
devidamente conduzida para que a
maquina faca um bom trabalho, é
perder tempo. Agora, em pinheiros
em que a maquina faca um bom tra-
balho, penso que é o futuro, porque é
impossivel andar a pagar 100 euros
a uma pessoa para apanhar pinhas.
Isso encarece brutalmente o preco
final do pinhao. Actualmente ja ha
muita gente que tem maquinas.
Umas mal utilizadas e outras bem
utilizadas, conforme acontece com
todas as maquinas. E aqueles que as
utilizam mal tém Ihes dado alguma
ma fama. Ou seja, as maquinas sao
boas, deverdo é ser bem utilizadas.
Portanto, no meu entender, os donos
dos pinhais deverdo aceitar a apanha
mecdnica, mas devem fiscaliza-la
para ver como a maquina estéa a fun-
cionar.

Por vezes, os donos dos pinhais
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perguntam o porqué de utilizarmos a
apanha mecdnica. Ora, se ndo po-
dermos usar a apanha mecanica nao
podemos dar o mesmo preco pelo
pinhal, porque a apanha fica mais
cara e, portanto, tem que se reduzir o
preco a pagar.

Ha estudos feitos, por exemplo
pela Universidade de Evora, em que
se estd a chegar a conclusdo de que a
maquina nao é prejudicial, mas an-
tes pelo contrario. A maquina tem
efeitos muito benéficos porque, com
a vibragdo, manda abaixo pragas de
insectos que se encontram nas arvo-
res a passar o Inverno e, assim, es-
traga-lhes o ciclo; faz uma poda na-
tural de carumas velhas e de ramos
velhos, limpando a arvore. E esta-se
a chegar a conclusdo de que os pi-
nhais apanhados com a apanha me-
cénica até dao mais pinhas. Mesmo
que haja o inconveniente de uma ou
outra pinha pequenina cair, ndo po-
demos estar a olhar para isso. Eu te-
nho um pinhal, por exemplo, em que
desde o primeiro dia em que se co-
mecou a utilizar |4 a apanha mecani-
ca, todos os anos da mais pinhas.

Deve-se entdo partir para a for-
magao quer do proprietario quer dos
manobradores...

Exactamente. E esta provado
que a maquina da rendimento. Num
estudo colocaram lado a lado pinhei-
ros apanhados com e sem a maquina
e os apanhados com maquina tinham
mais rendimento que os outros. Os
proprietarios nao se podem preocu-
par com ver uma ou duas pinhas ca-
idas antes de tempo, até porque os
homens também as fazem cair. Mas
se for um homem, tudo bem e se for
a maquina, é uma desgraga.

E depois ha outro aspecto. Os
homens que andam a apanhar pinhas
a mao e que ganham 100 euros tém
interesse em dizer mal da maquina,
porque nao lhes convém que a ma-
quina funcione. E também os que nao
tém dinheiro para comprar as ma-
quinas. Esses também dizem mal.

Os povoamentos de pinheiro
manso explorados para a produgdo
de pinhao podem ser potencializados
para uma melhor producao através
de técnicas culturais?

A poda das arvores é essencial.
As pessoas nao podem estar a pen-
sar em agarrar no dinheiro das pi-
nhas canaliza-lo s6 para outras situ-
acoes. Acho que o pinheiro manso
deve ser olhado com cuidado, como
uma arvore que é bastante interes-
sante e rentavel. Portanto, se fize-
rem, por vezes, umas podas, umas
limpezas aos pinheiros, com certeza
que a produgdo dos anos seguintes
aumenta. O pinheiro manso é uma
arvore como qualquer outra e preci-
sa de ser cuidada. Nao pode ser olha-
da como uma arvore que existe na
floresta e que de vez em quando da
umas pinhas. O pinheiro manso nao
pode ser s6 olhado dessa maneira.
Tem que haver algum cuidado.

O pinhao vendido pela empresa
Francisco Pereira Cecilio & Filhos, Lda
esta certificado?

O nosso pinhado nao esta certifi-
cado. Mas na nossa fabrica estd
implementado o HACCP [um siste-
ma de gestdo de seguranca alimen-
tar], com o qual se oferece uma certa
seguranca as pessoas que consomem
0 nosso pinhao, pois provem de uma
fabrica que esta devidamente visto-
riada. Alids, cada vez mais ha em-
presas com as quais trabalho direc-
tamente, ligadas a grande distribui-
¢do, que vém fazer auditorias e vém
verificar como foi manuseado e tra-

tado o pinhdo que sai daqui. E séo
bastante severos. Nos comegamos a
investir nisso ja ha muitos anos e pen-
so que a implementacao do HACCP
tem sido uma das coisas que nos tem
destacado.

No entanto, temos em mente a
certificacdo. Estamos a estudar o pro-
cesso, que tem alguns custos. Mas,
cada vez o mercado é mais exigente.
Torna-se dificil estar nele para quem
nado tem certificagdo de qualidade,
seguranca e higiene alimentar. Mas,
por isso temos que contar sempre
com um determinado custo por cada
quilo que sai daqui, porque esse pro-
cesso custou dinheiro. Mas estamos
a competir com algumas empresas
portuguesas e mesmo espanholas que
ndo fazem o mesmo. Portanto, acho
que, mais tarde ou mais cedo, as en-
tidades fiscalizadoras vao comegar a
andar em cima das empresas e ndo
vao deixar as coisas estar como es-
tdo.

car a fabrica para poder trabalhar
pinhdo com o rétulo de biolégico. Os
pinhdes acabam por ser quase todos
biolégicos, ndo tém adubagdes. Mas
meter la escrito que é bioldgico é o
que é importante. Infelizmente, ain-
da ndo ha grande mercado para isso.
Podera, a muito curto prazo, haver. £
um assunto que tem que ser estuda-
do para que, em breve, isso possa ser
uma mais valia para o proprietario
que fez a certificacao, e também para
as indUstrias que querem vender
pinhdo bioldgico.

Qual é a expressao do mercado
portugués nos vossos negocios?

O mercado interno é muito pe-
queno, consome muito pouco pinhao.
S6 se vende pinhdo na altura do Na-
tal, nas primeiras semanas de De-
zembro. A Itédlia é o principal merca-
do, que consegue absorver os pinhdes
todos que existem. Isto porque em
Italia existem habitos de consumo.
Alguns pratos da cozinha tradicional

O pinhdo ndo engorda: sacia o apeti-
te. E preciso divulgar as qualidades do
pinhao e tocar no consumidor. E um
produto de Portugal, quase (nico. O
volume de negdcio do pinhdo é uma
coisa impressionante.

A concorréncia do mercado para-
lelo é preocupante?

Hoje as industrias tém uma difi-
culdade extrema em comprar pinhas
legalizadas. As empresas do mercado
das pinhas que trabalham com uma
escrita organizada, constantemen-
te, deparam-se com a pessoa que
estd a vender as pinhas a perguntar
se queremos com factura ou sem
factura. E uma empresa que esteja
legalizada tem muitas dificuldades
— 0U nao consegue — comprar pi-
nhas sem factura. O que acontece
é que as empresas que andam no
comeércio paralelo compram as pi-
nhas sem factura. Como é que uma
pessoa que tem pinha para vender
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E relativamente a certificacao
dos pinhais, existe oferta de pinha
que esta certificada porque a gestao
dos pinhais é certificada?

Eu penso que o pinheiro manso
é uma arvore que so por si esta certi-
ficada. Aquilo em que os proprietari-
os poderdo ter uma mais valia - e
ndo é dificil para eles - é a
certificagdo do pinhal de maneira a
que o torne bioldgico. Se amanha ti-
verem a jusante algum beneficio com
isso, melhor, se ndo tiverem, tam-
bém ndo perderam muito. Ai podera
haver eventualmente um mercado,
ainda pequeno, mas que pode ter al-
guma aceitacdo e valorizar o pinhal.

Mas se o proprietario nao tiver
uma mais valia por isso, nao certifi-
ca...

Podera vir ter. Se um proprieta-
rio me quiser vender pinhdo bioldgi-
co e houver mercado para eu poder
vender pinhdo bioldgico, eu poderei
pagar mais alguma coisa por ser
pinhdo biolégico. Contudo, é preciso
que eu consiga vender o pinhdo como
tal e, para isso, ja estamos a certifi-

italiana consomem muito pinhao.
Nao é dificil entrar num restaurante
italiano e encontrar |4 um saco de
pinhdo para fazerem a cozinha tradi-
cional. H& uma zona, chamada de
Liguria, a volta de Génova, onde ha
um molho caracteristico que é o
pesto, e que é feito com pinhédo e
outros produtos. Ai, quando pedimos
um bife, a acompanhar, como ca vem
um galheteiro com azeite, 14 vem um
galheteiro com pesto, para regar o
bife. Tudo isto consome muito pinhao.

Em Portugal, o pinhdo é muito
pouco consumido na cozinha. E mais
na altura do Natal. Cabe também as
associacoes florestais e pessoas que
estdo ligadas a fileira valorizar a pi-
nha e divulgar as qualidades Unicas
do pinhdo. Nao ha nenhum fruto seco
que se possa comparar com o miolo
de pinhdo. Ha trabalhos cientificos
que provam como o pinhédo é extra-
ordinario. E 6ptimo para o colesterol,
é rico em fésforo, é bom para o feto
quando as senhoras estdo gravidas...
O pinhdo tem uma imagem, por ve-
zes, negativa, porque se diz que en-
gorda muito. Mas isso ndo é verdade.

vai preferir aquele que sé pode
comprar com factura em detrimen-
to daquele que chega l4, pagou em
notas e nunca mais o vé? As enti-
dades das finangas tém sido
alertadas para essa situagdo, mas
continua tudo na mesma.

Tem acontecido também no 0l-
timo ano, haver alguns intermedi-
arios que compram pinhas sem fac-
tura - o que sabe bem a quem as
vende, porque nao desconta nada —
e, depois, essas pinhas sdo vendi-
das com factura as empresas e re-
cebem os 21% do IVA. Séo inter-
mediarios que ndo tém escrita or-
ganizada, ndo tém nada. Mesmo
que o Estado va a procura deles,
eles ndo tém nada para descontar.
Séo centenas de milhares de con-
tos, sao milhdes de quilos de pinha
que sio vendidos assim, no pais. £
bastante mau para a fileira. Com
eu referi, até sabe bem ao dono do
pinhal que vende as pinhas sem fac-
tura, mas, a curto prazo, vai dar
chatices muito grandes. E uma con-
corréncia bastante desleal, porque
se a empresa estd legalizada tem
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que comprar as pinhas mais caras
do que quem nao tem uma empre-
sa legalizada.

Porque é que em paises como
Italia e Espanha se utiliza pinhao na
cozinha e em Portugal nao? Sao ra-
z0es culturais?

Noés ndo temos, na nossa culi-
naria, a tradicdo de comer pinhao
com arroz, por exemplo. E é isso
que queriamos que viesse a acon-
tecer. Sabemos que o pinhdo é um
produto caro.

O pinhao é, no Natal, o produ-
to que tera que dar mais rentabili-
dade, dentro dos frutos secos. O co-
merciante que vende o pinhdo ao
consumidor vé o pinhdo como o pro-
duto onde tem que ir buscar a mais
valia de ter margens de
comercializacdo bastante grandes.
E inacreditavel que se venda pinhdo
entre os 23/24 euros e que depois
se veja nos locais de venda a custar
51/ 52 euros. As empresas fazem
isso porque vendem o pinhdo ape-
nas durante um més e tém que va-
lorizar as campanhas de Natal.

Se houvesse uma maior divul-
gacdo para que o pinhdo se comes-
se mais durante o ano, as empre-
sas poderiam colocar uma margem
mais curta e ter maior consumo.

Qual é o destino da casca de
pinha? Também é comercializada
pela empresa Francisco Pereira
Cecilio & Filhos, Lda?

A casca de pinha esta a ter uma
saida muito interessante, agora
com as energias alternativas. Tem
havido uma procura forte por parte
de empresas que utilizam caldeiras
para aquecimento, e também dos
aviarios para se fazer o aquecimen-
to. E uma das coisas que ajuda, de
certa forma, a fazer face a alguns
custo de produgdo. Mas também
posso dizer que, em anos anterio-
res, tem havido casca de pinha a mais
e que se tem dificuldade em vender.
Esta, realmente, neste momento, a
haver procura e esperamos que nos
préximos anos isso continue, porque
estd toda a gente a tentar fazer aque-
cimento com energias alternativas.

Que quantidade vende para es-
sas empresas?

E o produto resultante dos sete
milhdes de pinhas. Em grosso modo
anda a volta de trés ou quatro mi-
Ihdes de quilos de casca de pinha,
sendo que a tonelada anda a volta
dos 30 euros. A casca do pinhao aca-
ba também por se vender. £ uma
mais valia porque a casca do pinhao
é fininha e ha alimentadores de cal-
deiras que trabalham s6 com produ-
tos granulados. A casca da pinha tem
alguns carolos que empapam, por
vezes. Contudo, ja estamos a tentar
migar esses carolos no processo de
extracgdo do pinhdo da pinha, para
que as pinhas possam entrar nesse
mercado. E estamos a conseguir.

Miolo de Pinhao
Nacional
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A indUstria da biomassa tem co-

nhecido, nos Ultimos anos, um fulgor
importante em Portugal. Aos poucos
este negocio foi ganhando visibilida-
de e hoje sao ja varias as empresas
que pretendem recorrer a biomassa
para producdo de energia.

A Sobioen, SA trabalha no sector
das energias alternativas desde inicio
de 2005, fornecendo combustivel de
origem renovavel aos seus clientes.
Paulo Preto dos Santos, Director-Ge-
ral da Sobioen, refere que a empresa
utiliza sobretudo biomassa de origem
florestal, sobrante de actividades e
operagoes florestais, a qual é entre-
gue sob a forma de estilha de madei-
ra. No entanto, Paulo Preto dos Santos
chama a atencdo para a baixa valori-
zagao da biomassa em Portugal — uma
das mais baixas da Europa — que faz
com que os recursos do pais sejam
exportados para as centrais estran-
geiras. Se nada for feito, Portugal con-
tinuara a perder recursos fundamen-
tais para as futuras centrais de
biomassa nacionais.

A Sobioen entrou em consorcios
para participar no concurso de atribui-
cao de licencas para criagao de cen-
trais de biomassa. Como tém decorri-
do os concursos? A empresa vai parti-
cipar na criacao de alguma central?

A Sobioen concorreu em parce-
ria  com empresas como a
Fomentinvest, a Somague, o Banco
Espirito Santo, o Grupo Painhas e a
Siram, a atribuicdo de 6 licengas para
a produgdo de energia eléctrica de ori-
gem renovavel em centrais de
biomassa. Estes 6 concursos, talvez
por serem os de maior dimensao e os
mais concorridos ainda nao tém ven-
cedor conhecido. O que eu posso dizer
€ que as nossas propostas, pela anali-
se que fizemos, sao as que melhor
cumprem as exigéncias e critérios de
pontuacdo do Programa e Condigoes
do Concurso, pelo que nos sentimos
confiantes. Para alem deste concurso
nacional, a Sobioen concorreu a cons-
trucdo de uma central de biomassa
em Espanha.

Respondendo a sua outra pergun-
ta sobre a construcdo de uma eventu-
al central, sim, a Sobioen ira partici-
par na construcdo e na operagdo das
centrais que venham a ser atribuidas
no dmbito deste concurso.

E necessério fazer um investimen-
to avultado para criar uma central de
biomassa. Qual o valor previsto para
o investimento?

O investimento em cada central
de 10 MW situar-se-a entre os 25 e
os 30 milhes de euros.
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Quantas toneladas de biomassa
por ano irdo consumir as centrais pre-
vistas?

Cada central de 1T0MW consu-
mira entre 80 e 100 mil toneladas de
biomassa por ano.

A Sobioen neste momento ja for-
nece biomassa a empresas. Quantas
toneladas de biomassa sdo vendidas
anualmente?

Este ano, até Agosto, ja vende-
mos 46 mil toneladas e em stock ter-
mos cerca de 8 mil toneladas ja pro-
cessadas e cerca de 30 mil toneladas
para processar.

Que sectores sdo os principais
clientes da Sobioen?

Os maiores consumidores sao 0s
sectores da producdo de energia eléc-
trica, o da pasta de papel, o cimenteiro.
Entre os nossos clientes temos a EDP
a Secil, a Portucel, a Celtejo, a Rédao
Power e a Centroliva.

A Sobioen vende biomassa para
o estrangeiro?

Sim, j& vendemos biomassa resi-
dual florestal para a Bélgica, e este ano
a producdo de cardo foi para a vizinha
Espanha, mas a nossa opgao é prefe-
rencialmente fornecer numa logica de
construgdo do mercado interno pois te-
mos que o fazer para estarmos prepa-
rados para forecer as futuras centrais.
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Culturas energéticas

Existe o risco de os recursos nao
serem suficientes para o funcionamen-
to das centrais em Portugal? Opcao
passa por criar culturas energéticas?

Com o actual nivel de precos para
a remuneracdo da energia eléctrica
produzida em centrais de biomassa, o
qual é muito desfavoravel relativa-
mente ao regime em vigor em
Espanha, existe esse risco, o de os re-
cursos nao serem suficientes para o
funcionamento das centrais em Por-
tugal, pois irdo para o pais vizinho.
Hoje ja acontece isso com a madeira.
Penso até que, se nada for feito para
nivelar o nosso regime remuneratorio
pelo de Espanha, isso ndo é sé um ris-
co, & uma certeza. As culturas
energéticas poderiam colmatar este
problema, mas neste caso a remune-
ragdo em Espanha é ainda maior, pres-
sionando ainda mais para a exporta-
cao para o pais vizinho quando as cen-
trais estiverem em operacao. Portu-
gal é o pais da Europa onde a biomassa
€ menos valorizada com excepcao da

Holanda. [Nota: Espanha anterior-
mente tinha uma remuneragao baixa,
de cerca de 80 euros por MWh, mas
desde 1 de Julho deste ano beneficia
de uma das melhores da Europa, com
valores minimos de 118 euros por
MWh, podendo chegar aos 159 euros
por MWh para espécies agricolas ou
silvicolas dedicadas].

Os resultados no projecto de cul-
turas energéticas tem correspondido
as expectativas?

Sim, tém correspondido as ex-
pectativas, embora nalguns casos te-
nhamos tido surpresas, mas estamos
a melhorar de ano para ano.

Quantos hectares ocupam as
plantacoes neste momento? Existem
planos para as aumentar?

Sim, ha planos para aumentar,
mas aguardamos as decisoes sobre as
centrais que iremos operar. Para ja,
temos mais de 400 hectares planta-
dos.

O cardo tem sido a principal apos-
ta da Sobioen. Tém sido testadas ou-
tras espécies?

Sim fizemos testes com Arundo
Donax e vamos fazer com espécies
florestais.

Quais sao as principais vanta-
gens do cardo para a producdo de
biomassa?

E uma cultura totalmente adap-
tada ao nosso clima, de sequeiro e
portanto pouco exigente em 4gua, nao
necessitando de rega artificial.

Na sua opiniao, quais sao as regi-
oes portuguesas com melhores condi-
cOes para se construir centrais de
biomassa?

Estou certo de que a Direcgdo
Geral de Energia e a Direcdo Geral
dos Recursos Florestais, conjuntamen-
te, verificaram que as actuais locali-
zagOes a concurso sdo as que melhor
cumprem simultaneamente os requi-
sitos de proximidade dos recursos flo-
restais e as limitagdes as poténcias de
injeccdo de energia na rede eléctrica.

A Sobioen também adquire
biomassa a fornecedores?

Sim, mas com pouca expressao
e apenas biomassa residual das
industrias de transformagdo da ma-
deira.

Caso as centrais sejam constitui-
das e entrem em funcionamento sera
preciso assegurar maiores recursos?
Tém contractos com produtores flores-
tais a prever essa situacao?

A Sobioen assegurou contratos
directamente com produtores flores-
tais, requisito fundamental para a pon-
tuacdo no presente concurso para a
atribuicdo das centrais. Digo, directa-
mente, pois ndo bastam acordos ou
protocolos com as associacoes de pro-
dutores, conforme o Programa e Con-
dicoes do Concurso.

Diferentes tipos de biomassa obri-
gam a utilizacdo de diferentes tipos de
maquinaria para a producao de estilha.
Essa situacdo pode limitar a matéria-
prima a utilizar?

A Sobioen tem maquinas para to-
dos os tipos de material a processar, ten-
do investido em tecnologias apropria-
das. O grande problema relativamente
as maquinas é que ap6s a venda das
maquinas pelos agentes representan-
tes, estes nao tém qualquer capacidade
de dar assisténcia e por isso constitui-
mos uma empresa para nos dar esse
apoio.

Qual o valora que actualmente esta
aser negociada a tonelada de biomassa
no nosso pais?

O preco actual no mercado é de
cerca de 30 euros por tonelada, poden-
do variar conforme o nivel de humidade.

A tendéncia futura sera para o
preco da biomassa subir? Quando as
centrais de biomassa entrarem em fun-
cionamento prevé essa situacao?

Serd a lei da procura/oferta a
verificar-se. Se nada for feito, como
ja disse, para nivelar o nosso regime
remuneratério com o de Espanha, en-
tdo ird assistir-se a exportacdo e a
procura interna fara disparar os pre-
gos e pressionara entdo o mercado
fornecedor de madeira para os secto-
res da pasta de papel e dos aglomera-
dos. Se pelo contrario, o regime
remuneratério da energia eléctrica
produzida em centrais de biomassa for
nivelado pelo o de Espanha, entéo ai a
biomassa sera mais valorizada e os
produtores florestais terdo margem
suficiente para procederam aos tra-
balhos de limpeza dos sobrantes das
actividades florestais. O mercado ndo
se desenvolvera se ndo houver gan-
hos para os produtores florestais.

Qual a capacidade de injeccao na
rede eléctrica prevista para as centrais
em que a Sobioen pretende estar en-
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volvida?

Cada central
10MVA de poténcia a ser injectada
na rede.

tera cerca de

Os limites de producao previstos
para as centrais sao necessarios ao
funcionamento da industria ou apenas
provocam dificuldades na
rentabilizacao do investimento?

As centrais ndo terdo limites para
a quantidade a produzir, terdo sim li-
mites na poténcia a injectar, e estes
limites provocam dificuldades na
rentabilizacdo das centrais mais pe-
quenas, as de 5, de 3 e de 2 MVA.

Qual é o papel dos produtores flo-
restais no negdcio da biomassa?

Para eles, este novo e emergente
negécio que é o da energia, poderd ser
uma oportunidade de verem o seu
produto florestal com um valor acres-
centado maior. Uma floresta mal va-
lorizada, com pregos da madeira bai-
xos nao permite aos produtores cui-
darem dela e sera votada ao abando-
no e aos incéndios, que é o que temos
vindo a assistir nos Ultimos anos.

Existem perigos na criacao de are-
as florestais e agricolas dedicadas a
producdo de biomassa? Deve haver
controle  para  garantir a
sustentabilidade dos recursos?

Sobretudo devera haver uma ex-
ploracéo sustentavel dos recursos flo-
restais. Costumo referir o caso da Aus-
tria, pais onde existem 900 mil consu-
midores de biomassa na forma de
estilha de madeira ou de pellets, que
tém valores no mercado consumidor
de 100 e 200 euros por tonelada, res-
pectivamente. Essa biomassa é produ-
zida ndo através da trituracao dos
sobrantes da actividade florestal con-
vencional (ramas que ficam no chao),
mas sim através da trituracdo da pro-
pria madeira do tronco das arvores. Na
Austria ndo se trituram os sobrantes
(ramas). Ou seja, ha uma enorme in-
dustria de producdo de arvores para a
energia. E no entanto, a area de cober-
tura florestal do territorio florestal na
Austria cresce todos os anos.

No estrangeiro ja existem cultu-
ras dedicadas a producao de biomassa
desde ha alguns anos. Nesses paises a
biomassa é vista como produto de
igual valor as aplicacdes tradicionais
da producao florestal e agricola?

Acabei de referi o caso da Aus-
tria que é o pais onde a biomassa é
mais valorizada.

Outros como a Finlandia e a Su-
écia conseguem compatibilizar os
mercados tradicionais com o da pro-
ducdo de energia, através de plata-
formas logisticas comuns e muito bem
geridas. Cabe a nos seguir esses mo-
delos, obviamente adaptando os mes-
mos a realidade da floresta
mediterranica. E o que a Sobioen esta
a procurar fazer.



Biomassa -

Centrais de biomassa terao
que garantir matéria-prima
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A Alberto Martins de Mesquita
& Filhos, SA é uma empresa que tem
vindo a investir nas energias
renovaveis e vé na industria da
biomassa um  negécio com
potencialidade para se tornar impor-
tante no seio da empresa. Henrique
Serra, da Alberto Martins de Mes-
quita & Filhos, SA, falou ao Folha Flo-
restal sobre a estratégia da empresa
para a produgdo de energia a partir
biomassa. Para Henrique Serra, as
energias alternativas sdo fundamen-
tais num contexto de reducgdo da de-
pendéncia face ao petréleo. No en-
tanto, alerta para o facto de algumas
das centrais termoeléctricas previs-
tas no concurso promovido pelo Go-
verno, devido a sua localizacdo, po-
derem vir a enfrentar dificuldades em
obter biomassa florestal a baixo cus-
to. Para dar resposta as necessidades
de biomassa para alimentar as cen-
trais, o futuro podera passar pela uti-
lizagdo de matérias-primas comple-
mentares afins e por culturas
energéticas.

Qual é o investimento necessa-
rio para a criagdo de uma central de
biomassa?

O investimento depende da po-
téncia a instalar. Grosso-modo, po-
deremos falar de um investimento
que rondara os 2,5 a 3,0 milhdes de
euros por MVA instalado.

Quantas toneladas de biomassa
por ano irdo consumir as centrais pre-
vistas?

Duma forma genérica estima-
mos que sejam suficientes cerca de
10.000 Ton/ano por MVA instalado.

Considera que existe o risco de
nao haver suficientes recursos para
alimentar as centrais em Portugal?
Qual é a estratégia caso isso ameace
suceder?

Esse é um risco eminente. As
expectativas de consumo sao clara-
mente superiores a produgdo nacio-
nal de biomassa florestal. A estraté-
gia passa por abastecer as centrais
com matéria-prima afim.

Foram estudadas as regides por-
tuguesas com mais recursos de
biomassa? E nas zonas com mais re-
cursos que faz mais sentido criar uma
central?

Supostamente esse exercicio
tera sido feito. Faz todo sentido que
a instalacdo esteja proxima da fonte
de matéria-prima para evitar custos

de transporte.

Tém acordos com proprietarios
para recolher a biomassa?
Sim.

Esta definida a forma como se
vai desenvolver a operagao da reco-
Iha, transporte e transformagao em
energia? Que infra-estruturas vao ser
necessario construir para se obter o
circuito que leva a biomassa das flo-
restas a transformagao em energia?

Na sequéncia da candidatura ao
Sistema de Incentivos a Moderniza-
¢do Empresarial (SIME) foram con-
cedidos Incentivos Financeiras ao gru-
po Mesquita para um projecto de in-
vestimento no montante de
15.220.000 Euros cujo objecto é a
logistica florestal.

O agrupamento Miese concer-
tado com a principal federacao do
sector (Forestis) integrou nas 6 pro-
postas apresentadas um Centro de
distribuicdo logistica - criacdo de um
Bioparque em Vila Pouca de Aguiar -
que visa:

* Recepcionar a biomassa flo-
restal a nivel nacional e optimizar o
seu manuseamento (distribuicao)
para os pontos de consumo, nomea-
damente para as 13 centrais postas
a concurso;

* Oferecer uma légica nodal di-
minuindo o risco de ruptura de stock
em qualquer das centrais.

e Sinergias com empresas de
transporte (utilizacdo da capacidade
excedentaria).

Entretanto, o agrupamento
Miese coligado com a Forestis criou
os seguintes instrumentos:

* Apoio: “planos de negécios”
para micro-empreendedores na fileira
florestal primaria.

* Promogdo de fundo de inves-
timento: apoio ao empreende-
dorismo de base local.

Do que vai dito, constata-se que
os negocios "“logistica” e "operagdo
e manutencdo das centrais;"” sdo
complementares, mas independen-
tes.

Qual o valor a que actualmente
estd a ser negociada a tonelada de
biomassa?

O valor referéncia é o da Cen-
tral de Mortagua, que remunera a
tonelada de matéria-prima com
30% de humidade e estilhada a cer-
ca de 25 euros.

Foram desenvolvidos estudos
para apurar a rentabilidade das es-
pécies florestais? Existe preferéncia
por algum tipo de biomassa em parti-
cular?

Foi feita uma caracterizacao e
quantificagdo da matéria-prima dis-
ponivel. Todos os tipos de biomassa
cujo poder calorifico inferior seja re-
lativamente elevado sdo desejaveis.

Tendo em conta as caracteristi-
cas orograficas da regiao, que podem
causar maiores dificuldades ao nivel
do acesso, transporte, etc considera
que é rentavel a recolha da biomassa?

Os custos desta operacdo sao com-
pensados financeiramente?

Conforme ja foi referido, a
logistica € um negdcio em que pro-
curaremos ser players.

Qual a capacidade de injeccao
narede eléctrica prevista para as cen-
trais?

As centrais a concurso totalizam
uma poténcia a instalar de 100 MVA.
Considerando que dois dos concur-
sos ficaram desertos (Lotes 2 e 7 —
2MVA cada), e a ndo serem atribui-
das essas poténcias, restardo 96
MVA.

As centrais a concurso tém um
limite fixo para a injeccao de potén-
cia. Acredita que no futuro, as cen-
trais poderao produzir valores maio-
res de energia? As centrais deverdo
prevenir-se para essa eventualidade?

Nem toda a biomassa florestal
é de facil exploracao, descontando os
residuos florestais de exploracdo di-
ficil e custosa, a poténcia maxima
para 134 MWe (H4 ja 150 MW atri-

buidos a que se acrescem os 100 MW
em concurso).

Através duma andlise local (a
nivel de distrito), chega-se a conclu-
s&o que certas centrais
termoeléctricas em concurso terdo
dificuldade em obter biomassa flo-
restal de baixo custo e facil explora-
cao.

Portanto, a maior produgio de
energia s6 podera passar por uma
optimizacdo tecnoldgica e/ou por
matérias-primas complementares
afins e/ou (remotamente) por cultu-
ras energéticas.

Valores de producao de 10 MW
sao suficientes para rentabilizar o in-
vestimento numa central a biomassa?

Para tecnologias convencionais,
o rendimento global de uma central
termoeléctrica sai majorado a partir
dos 25 MW.

As centrais terdo de remunerar
todas as operagdes a montante, caso
contrario nao havera matéria-prima
para as alimentar. Ou seja, sem uma
optimizagdo da logistica, a viabilida-

de de uma central de 10 MW pode
ser fortemente abalada. Esta foi a ra-
zdo pela qual a Mesquita entendeu
participar transversalmente em toda
a cadeia de negdcio.

A biomassa é vista como um
subproduto da floresta, que pretende
rentabilizar os residuos florestais. O
negdcio da biomassa corre o risco de
levar a producao de floresta para
transformagao em energia?

No caso do agrupamento Miese
houve 0 cuidado de
tempestivamente acautelar maté-
ria-prima afim alternativa que as-
segurasse a viabilidade das centrais
de que viesse a ser adjudicatario.
Nem todos os agrupamentos que se
apresentaram a concurso terdo tido
isto em atencao, pelo que as cultu-
ras energéticas constituem um ho-
rizonte plausivel.

O Grupo Mesquita tem tam-
bém investimentos ao nivel de ou-
tras fontes de energia renovavel.
As vantagens das energias

renovaveis sao apenas ambientais ou
existe um aspecto econémico a con-
siderar?

Um dos principais problemas
subjacentes a dependéncia do petro-
leo radica no preco e no facto de 65%
das reservas mundiais estarem loca-
lizadas em apenas 1% dos pogos, dos
quais a esmagadora maioria esta lo-
calizada no Médio Oriente (zona do
globo particularmente volatil).

Apesar de novas reservas de
petréleo e gas natural estarem a ser
descobertas em sitios como o Alasca,
México, América do Sul e Africa Oci-
dental, a verdade é que as estimati-
vas recentes referentes as reservas
de petrdleo comprovadas confirmam
que o petréleo do Médio Oriente (e
da Asia Central) continuara a marcar
o) panorama geopolitico,
geoestratégico e geoeconémico
mundial enquanto ndo se massificar
a utilizacdo de combustiveis alterna-
tivos (e.g.: biodiesel e bioetanol) e a
producdo de energia a partir de re-
cursos renovaveis.

Claramente que as energias
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renovaveis tém vantagens evidentes
do ponto de vista ambiental, ndo dei-
xando por isso de ser encaradas, pelo
grupo, como um negécio que obvia-
mente sdo.

Portugal tem uma elevada de-
pendéncia da importacao de energia.
As centrais de biomassa podem dar
um contributo importante para au-
mentar a producao energética portu-
guesa?

A biomassa florestal potencial
pode permitir a instalagdo duma po-
téncia de 264 MWe com uma capa-
cidade de producéo de 2.1 TWh, que
podera representar entre 8 a 9 % da
electricidade renovavel produzida em
2010, isto é, 3 a 4 % de toda a elec-
tricidade produzida.

Considerando os concursos que
tém sido promovidos pelo Governo
para atribuicdo de licencas para cons-
truir centrais, ja existe uma
competitividade forte em Portugal
neste sector?

O composito dos agrupamentos

que se apresentaram a concurso
indicia ser esse o caso.

Qual sera o papel dos produto-
res florestais com o avancar deste ne-
gocio? O prego da biomassa tem ten-
déncia a aumentar, fruto da procura
que se vai verificar?

O envolvimento dos produtores
florestais tendera a aumentar e as
leis de mercado irdo funcionar.

Existe preocupacao do Grupo
Mesquita em procurar garantir o fun-
cionamento dos servicos recorrendo
a energia renovavel?

Sempre que possivel, esse sera
sem dlvida o caso. A Mesquita pro-
cura, em todas as areas da sua acti-
vidade, atingir e demonstrar, interna
e externamente, um desempenho
ambiental adequado, alicercado no
comprometimento da gestdo de topo,
no estabelecimento de objectivos e
metas ambientais, na alocacao de re-
cursos e na definicao de responsabi-
lidades e autoridade, para atingir es-
ses objectivos e metas ambientais.
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